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Apresentagao

Apresentamos, por meio desta série, algumas historias que falam de
saberes, de vidas, de gente construindo formas mais sustentaveis de
convivéncia com o meio ambiente. Essas historias contam com o apoio do
Subprograma Projetos Demonstrativos (PDA), parte do Programa Piloto para
a Protegdo das Florestas Tropicais do Brasil, do Ministério do Meio Ambiente.

Ao longo de seus dez anos de vida, o PDA apoiou e apodia cerca de 320
projetos na Amazonia e na Mata Atlantica. A historia do PDA — as historias
dos projetos apoiados pelo Subprograma — tem demonstrado que ha um
acumulo de conhecimento sendo gerado pelas comunidades e organizagdes
de produtores familiares, criando e testando novas tecnologias e sistemas
de produgdo sustentavel. H4 um saudavel didlogo entre conhecimento
tradicional e novas informagdes, apontando perspectivas vidveis que,
em alguns casos, ja saem do limite do “demonstrativo” e passam a fazer
parte de politicas publicas locais e regionais. Importante lembrar que, o
que para o poder publico é valorizado por seu potencial demonstrativo,
para os produtores e comunidades envolvidos é a vida real — sua vida, sua
sobrevivéncia.

As histérias desta série sdo narradas pelos proprios grupos envolvidos
nos projetos apoiados pelo PDA. As narrativas sdo resultado de um processo
de sistematizagdo de experiéncias, cujo desafio maior é aprender com as
praticas, fazendo, destas, objeto de conhecimento. Em um projeto piloto
realizado entre julho de 2003 e mar¢o de 2004, onze iniciativas apoiadas
pelo PDA sistematizaram alguns aspectos de suas praticas. O resultado sdo
onze historias reais, contadas por muitas vozes, tecendo narrativas cheias
de vida, reflexdo, descobertas, aprendizados.

Cada grupo ou comunidade contou sua histéria de seu jeito. Para isso,
criou momentos e instrumentos, experimentou metodologias, fez caminho
ao andar. Os textos da série revelam essa experimentacdo metodoldgica,
mantendo as estruturas e narrativas criadas por cada grupo envolvido.
Como na vida, os textos das sistematizagcdes ndo seguem um Unico roteiro,
mas inventam seus proprios mapas narrativos.

O PDA com alegria apresenta essas histérias de saberes, de gentes,
de vidas, com o desejo de estar contribuindo para demonstrar caminhos
possiveis para politicas publicas mais adequadas a produgdo familiar, as
comunidades tradicionais e ao meio ambiente.

Jorg Zimmermann
Secretdrio Técnico PDA

Brasilia, outubro de 2006
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Introdugaoc

A experiéncia escolhida pelo Centro de Desenvolvimento Agroecolégico Sabia para
participar da Série Comunidades Construindo sua Sustentabilidade foi a construgdo
participativa de espacos de comercializacdo agroecoldgica, com foco nos Espagos
Agroecoldgicos do Recife (Gragas e Boa Viagem) e na Feira de Serra Talhada, ocorrida no
periodo de 1995 a 2004.

A sistematizacdo dessa experiéncia vem sendo construida desde 1998, quando
foram realizadas as primeiras discussdes e iniciativas. Seus objetivos sdo fortalecer as
experiéncias dos Espacos Agroecoldgicos do Recife e da Feira de Serra Talhada e contribuir
com outras iniciativas de comercializacdo agroecoldgica, subsidiando o debate, a reflexao
e o aprendizado do ponto de vista institucional e dos agricultores e agricultoras, e também
influenciando politicas puablicas.

Os objetivos da proposta de construir espacos agroecolégicos e feiras sdo, desde
o principio, permitir a comercializagdo direta com os consumidores, evitando a figura
do atravessador, e aumentar a renda das familias, para que possam permanecer na
agricultura. Dessa forma, sdo apoiados o desenvolvimento de sistemas de producéo
diversificados e valorizados os recursos naturais.

Com o apoio dos Projetos Demonstrativos (PDA) e da Diretoria de Agroextrativismo e
Desenvolvimento Sustentavel do Ministério do Meio Ambiente, foi realizado um projeto de
sistematizacdo no periodo de agosto de 2003 a janeiro de 2004, que contou com uma fase
de planejamento e capacitagdo com um grupo de outras 10 entidades apoiadas pelo PDA,
reunides da equipe de sistematizagdo constituida no 8mbito do Centro Sabia, trés oficinas
com os participantes das Feiras e do Espago Agroecoldgico do Recife, entrevistas com as
familias envolvidas, com agricultores e agricultoras de referéncia, entrevistas coletivas,
producdo das reflexdes, analises e da narrativa.

1 0 PDA foi um dos apoiadores da implantacdo de experiéncias
de agrofloresta em propriedades de agricultura familiar de
Abreu e Lima e Bom Jardim.
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Os Espagos Agroecoldgicos localizados no Bairro das Gragas e no Bairro de Boa Viagem
tém a proposta de serem espacos de convivéncia e troca de aprendizados entre produtores
e produtoras rurais, técnicos e freqiientadores, além de ser um espago de comercializagdo.
A Feira de Serra Talhada, apesar de ter surgido sob a influéncia dessa concepgdo, tem uma
identidade propria, mais voltada para a comercializagdo.

0 Espago Agroecoldgico do Bairro das Gragas foi o primeiro a se estabelecer, em 1999,
e hoje conta com autorizagcdo de funcionamento do Municipio e regras bem definidas
de funcionamento. Existem 16 barracas que servem a produtores de Abreu e Lima, Cha
Grande, Gravata e Bom Jardim. Dez agricultores comercializam diretamente no Espaco
e beneficiam, de forma solidaria, mais 15 produtores que tém seus produtos expostos e
vendidos. Estima-se que pelo menos 300 pessoas circulem no Espaco, aos sdbados, entre
3h3omin e 11hoo da manha.

A Feira de Serra Talhada foi inaugurada na Semana do Meio Ambiente do ano 2000,
tomando por referéncia o Espago do Recife. Atualmente funciona numa praga da cidade,
ao lado de uma feira tradicional, apoiando 12 agricultores e agricultoras em 12 barracas.

A estimativa é de que no minimo 200 pessoas circulem pela Feira entre 6hoo a 1thoo da
manha.

Em Boa Viagem, que é, de certa forma, uma extensdo do Espaco do Bairro das Gracas,
existem 15 barracas, nas quais trabalham o mesmo niimero de produtores das Gragas (1o
vendendo diretamente e 15 indiretamente). Apesar de um publico de mais de 300 pessoas
circularem pelo Espaco, a sua localizacdo ainda é de carater provisorio em virtude das
restricdes que o Municipio do Recife impde a realizagdo de feiras em pracas.

As duas experiéncias realizadas em Recife, a do Bairro das Gracas e a de Boa Viagem,
podem ser consideradas como referéncia regional, recebendo visitas de agricultores,
agricultoras, estudantes, e ONGs de varios Estados do Nordeste (Paraiba, Ceara, Bahia, Rio
Grande do Norte e Alagoas). Certamente essas experiéncias tém influenciado a construgdo
de outros espagos na regido, que atualmente ja dispde de 25 feiras agroecoldgicas .

0 presente texto esta estruturado a partir de uma rapida introducdo, uma
caracterizacdo da entidade realizadora, o Centro de Desenvolvimento Agroecoldgico
Sabia, sequido da descricdo das experiéncias e das suas particularidades, inclusive
quanto a resultados e desafios. Também sdo apresentados os resultados das experiéncias
e do processo de sistematizagdo. Ao longo do texto, depoimentos de técnicos(as) e
agricultores(as) complementam e ilustram a narrativa.



8 Série Sistematizagdo

Centto
Sabla

O CENTRO DE DESENVOLVIMENTO AGROECOLOGICO SABIA,
fundado em 1993, é uma organizagcdo ndo governamental com sede
no Recife, Pernambuco, Brasil, que trabalha com agricultores e
agricultoras familiares, com o objetivo de desenvolver e multiplicar a
agricultura agroflorestal, também conhecida como agrofloresta.

O Centro Sabia tem, atualmente, um trabalho reconhecido por
agricultores e agricultoras, além de diversas organizagdes civis e
governamentais, e sua missdo € plantar mais vida para um mundo
melhor, desenvolvendo a agricultura familiar agroecoldgica e a
cidadania.

Para desenvolver suas atividades, a entidade atua conjuntamente
com associagoes de agricultores familiares, movimentos sociais,
organizacoes da sociedade civil, instituicdes governamentais, redes
e articulacdes, e acompanha agricultores e agricultoras familiares
agroflorestais nas regides do Agreste, Sertdo e Mata Sul e Mata Norte,
todas em Pernambuco.



SABIA - A Experiécia com Comercializagdo Agroecolégica

STA. CRUZ DA
BAIXA VERDE SURUBIM
TRIUNFO CASINHAS

VERTENTE ~OROBO
IADO CAMBUCA, | | DO, X BOM JARDIM
VERTENTES | |_ ) JOAO ALFREDO
SALGADINHO

IGUA|

CALUMBI .
SERTANIA

Mapa de atuagdo do Centro Sabia

Agr‘icu]{u‘r‘a Agr‘oflores’cal

0 Centro Sabia trabalha com agricultura agroflorestal que melhora a qualidade de
vida das familias de agricultores e consumidores. Essa melhora vem, entre outras coisas,
da produgdo de alimentos sem agrotdxicos e adubos quimicos. E uma atividade que
favorece a seguranca alimentar e nutricional, bem como agrega valor aos produtos levados
para as areas de comercializagdo. Além disso, preserva os recursos naturais e potencializa
0s recursos humanos e sociais. A terra ndo é tratada apenas como um bem de consumo,
feito para exploracdo. Ela é fonte de vida. As praticas agroflorestais sequem os principios
da natureza para recuperar o solo e conservar a vida.

Para praticar essa agricultura, o Centro Sabia favorece a participagdo dos jovens e
das mulheres na unidade produtiva familiar, desde o plantio até o beneficiamento e a
comercializagdo dos produtos. Valoriza, portanto, as novas relagdes de género e geragdo,
resgatando nas mulheres sua atividade produtiva e reacendendo nos jovens e nas criangas
a esperanca de viver na agricultura.

0 Centro Sabia trabalha a agrofloresta e inclui, sobretudo, a conscientizacdo politica
no desenvolvimento da sua proposta. Visa interferir nas politicas piblicas com o objetivo
de implementar o desenvolvimento local sustentavel. Para atuar nas varias dimensdes,
ha uma equipe multidisciplinar que se organiza em diversos municipios onde a entidade
atua. Essa equipe recebe o reforco dos(as) agricultores(as) multiplicadores(as) que
acompanham as experiéncias agroflorestais nas suas localidades.
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IhSeY‘gao

da Cometcializag¢ao
has Es’c‘r‘a’ceglas do Centto Sakia

No inicio da década de 90, o Centro Sabia e o Sindicato dos
Trabalhadores Rurais do Municipio de Bom Jardim realizaram um
diagnéstico participativo da pequena produgdo rural do municipio.
Identificaram que a sucessiva divisdo das propriedades tinha gerado, ao
longo do tempo, uma grande pressdo sobre a terra. Essa pressao, por
sua vez, provocou a redugdo da produtividade e o aumento das pragas
e doencas nas lavouras. Somando-se a isso, as condicdes climaticas
desfavoraveis agravavam a situagdo economica das familias. Em seminario

realizado para discutir os resultados do diagnostico, concluiu-se que

o problema central dos agricultores locais era praticar um sistema de
producdo ndo sustentavel, em profunda crise e pleno declinio. Também
foi identificada, como um problema, a auséncia de politicas publicas
direcionadas para a agricultura familiar.

Diante dessa constatacdo, o Centro Sabia iniciou um processo de
assessoria com foco na sensibilizagdo para a mudanca do sistema de
produgdo, introduzindo a discussdo da agroecologia, com énfase para a
pratica da agricultura agroflorestal. Tocou, também, na questdo da perda
de produtos na propriedade por falta de um lugar para sua comercializacdo
e da pouca pratica para beneficiar a produgéo.

No planejamento estratégico do Centro Sabia para o periodo de 1995 a
1996, foram definidos dois objetivos estratégicos diretamente relacionados
com a tematica da comercializagdo: a) ter as experiéncias de referéncia
diversificadas e consolidadas, alcangando sustentabilidade ecoldgica e
econdmica; e b) integrar nas experiéncias de referéncia os aspectos da
comercializagdo, do beneficiamento e da criacdo animal.



Do conjunto de agdes e
estratégias previstas, estavam
presentes as seguintes
questdes: a) inserir a tematica
“comercializagdo” na proposta
do Centro Sabia; e b) avancar
nas experiéncias sobre
beneficiamento da produgéo
e ter acesso as informagdes
dos mercados de produtos
agricolas, definindo produtos e
nivel de abrangéncia espacial.

No periodo de 1995 a 1997,
o Centro Sabia promoveu
varios debates internos sobre
a tematica do beneficiamento
e da comercializacdo. No
ano de 1996 aconteceram
dois seminarios, um sobre
beneficiamento da produgéo
e outro sobre comercializagdo,
dos quais participaram técnicos
e agricultores. No ambito das
comunidades foi discutida
a proposta de construcdo
de um projeto de secador
solar que pudesse agregar
valor & produgdo de frutas,
especialmente de banana e de
abacaxi.

E assim, como conseqiiéncia
das diversas discussoes e
reflexdes, foi realizada a
primeira experiéncia concreta
de comercializagdo na
comunidade de Umari, onde
o Centro Sabia assessorava
agricultores e agricultoras
agroflorestais.
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“Foram cinco grandes questSes que
o diagnhdstico Jevantou: pouca terra,
terra fraca, baixa produgdo, prejuizo ho
processo da cometc¢ializagao (presehga
do atravessador e hdo aproveitamento
e benheficiamento dos produtos) e a
fragilidade da organizagio social.
Comeg¢amos a trabalhat a agr'oflor‘es’ta
ha busca de uma agr‘icu]’cur‘a difetrente.
Em determinado momehto, a implantagdo
dessas eXpeliencias em agroflor‘esta
comegou a tomar COY‘PO. Os agl"idul’tol‘es
comeg¢alam a produzit e foi ha hora
em que chamaram o Cenhtro Sakia pra
cohvelr'sar: ‘- Nos estamos produzindo
de forma decente, do ponto de vista
ambienhtal] e social. E agol"a? O que vamos
fazer com esses produtos diferentes?’ A
hecessidade de comercializagdo 4 havia
sido apontada no diaghdstico,
mas, de repehte, Veio a
demahda cohctPeta dos
agricul’tor‘es. Foi ai que
comeg¢amos a disculir a
possibilidade de realizar
uma feit'a. Depois de
ahalisar as possibilidades
que se aptresentavam,
decidimos pol' uma
eXpeliehcia inicial
ha comuhidade de
Umari.” (Adeildo
— “Dedé” -
Techico do
Sabia).
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“A comunidade
de Umati ¢tesceu
as ¢ustas dos
motradotes de ]a
que iam palra Sao

Paulo, trabalhavam

e traziam o
dinheiro pala se
desehvol]velem.
Pot isso tem
uma gt‘ahde
cohcehtrag¢ao de

mulhetes sozihhas.

E uma linda
¢comuhidade. Em
Umati tem Doha
Margarida, que
e uma guer‘r‘eir‘a.
Uma pessoa que
Iol"igm/a muito

em favot dos
pokres. Apesar da
deficiencia fisica,
ela sempte ia
pra Io‘r‘iga. Dona
Margarida foi
uma pioheira.”
(Adeildo e Donha
Tetesa, do Espago
Agr‘oeCOldgiCO das
Gragas)

Primeitras
eXpelr'iéncias de
cometcializagao:

O que Vamos fazel
com esses produtos
difetrentes?

A feira em Umari, comunidade localizada na
regido do agreste setentrional, foi motivada por varios
fatores. Inicialmente, deve-se destacar o trabalho
realizado por Fatima, Secretaria de Politica Agricola
e Agraria do Sindicato de Trabalhadores Rurais,
que motivava as mulheres de Umari a trabalhar
com a agrofloresta. Também nessa comunidade a
experiéncia de Dona Cecilia, que ja trabalhava com
um sistema agroflorestal, estava sendo objeto de
estudos e intercambios. Somadas a isso, a organizagdo
da comunidade e as relagdes de amizade e confianga
com os técnicos do Centro Sabia permitiam realizar
uma experiéncia inovadora de comercializagdo.

A primeira experiéncia com a comercializagdo
ocorreu em 1997. Havia uma feira tradicional, aos
domingos, na comunidade de Umari e, durante
a semana, os bancos utilizados pelos feirantes
ficavam sem uso. Entdo, Rafael, um agricultor da
comunidade que hoje trabalha no Espago das
Gragas, fez amizade com um feirante e conseguiu o
empréstimo dos bancos. Durante quatro meses, dez
agricultores envolveram-se nessa experiéncia. No
inicio, ficavam meio encabulados, aguardando os
compradores. Algumas vezes ndo conseguiam vender
todos os produtos que estavam expostos e tinham
que repassa-los por um preco bem menor a outras
barracas de comércio da comunidade para néo voltar
com os produtos para casa.
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As pessoas da comunidade ndo entendiam a diferenca entre os produtos daquele
grupo e os outros da feira tradicional. Ndo davam muito valor. Os produtores, por sua vez,
ainda ndo haviam desenvolvido a habilidade de dialogar com os clientes e explicar que
se tratava de uma producdo familiar, que ndo utilizava adubos, nem agrotoxicos e que
tentava se harmonizar com o jeito de a natureza produzir, ou seja, sempre criando mais
vida. Demorou muito para que a comunidade entendesse. No inicio, o Centro Sabia até
utilizou um carro de som para avisar sobre a feira, além de distribuir alguns panfletos. Mas
foi algo meio improvisado, que ndo constituia uma estratégia de divulgagao.

Na avaliacdo da experiéncia realizada na Comunidade de Umari, ainda em 1997, foram
identificados os seguintes problemas: pouco movimento de consumidores, necessidade de
melhorar a divulgacgdo e de unificar os precos dos produtos, preocupagdo em evitar que os
agricultores virassem atravessadores e producdo ainda muito limitada. Mas, mesmo com
todos esses problemas, constatou-se que a experiéncia foi um grande aprendizado para
os agricultores e técnicos, que buscaram novas capacitagdes nas areas do atendimento
ao cliente e da organizagdo do espago. Imprimiu-se, também, uma nova dindmica na
tematica da comercializagdo dos produtos oferecidos.



4 Série Sistematizacdo

ESPag.o
Agl"oecO]égicO do

Bairto das Grag¢as - Recife

No dia 12 de outubro de 1997, em comemoracao ao Dia Mundial
da Alimentagdo, o Centro Sabia e outras organizagées promoveram
uma exposicdo de produtos agroecolégicos na cidade do Recife.
Foi um dos passos mais importantes para a construgdo do primeiro
Espago Agroecolégico’, localizado no Bairro das Gragas.

Essa exposicdo foi resultado das discussdes sobre
comercializagdo que ja aconteciam no ambito do Centro Sabia
com os agricultores e agricultoras, e da avaliagdo das iniciativas
realizadas no interior do Estado: a feira agroecoldgica, na
comunidade de Umari, e a Feira de Produtos Organicos de Gravata,
iniciada também em 1997, com a participacdo de agricultores e
agricultoras de Gravata organizados na AMA - Gravata (Associagdo
Amigos do Meio Ambiente de Gravata), e de Cha Grande, e que
funciona até os dias de hoje. A partir dessas iniciativas locais, os
agricultores e suas associacdes e as organizacdes de assessoria,
como o Centro Sabiad e AMAS (Associacdo Menonitas de Assisténcia
Social), passaram a discutir a possibilidade da realizagdo de
processos semelhantes em Recife.

2 Espaco de encontro, de atividades culturais e artisticas e de comercializagdo
da producéo agroecoldgica.
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“Veio o ¢onvite do Centro Sakia: ho Dia da
Alimentag¢ao vamos fazel' uma eXpeliehcia, a
senhota Jeva dois ou tres produtoes, o que estiver
sobrahdo ha sua Mmesa. Velo todo munhdo assustado,
mas Velo. Nuhc¢a tinhamos saido patra vender fora
do nosso Jugar. Entao, a gehle organizou os hossos
Pr‘odu’tos humla batrtaca coletiva, bem sottida. E todo
mundo chegava, perguntando, comprando. Af, foi
umlma felicidade muito gl"ahde. A geh’te vehdeu tudo.
Eu me ]Jemkto que apulel doze Yeals, mas pra mim
eta muito dinheito. Entdo decidimos fazet outta
feita, quihze dias depois. E ai fol a mesma coisa,
vehdemos tudo.”

(Doha Teresa, do Espa;o Agl"oec.‘olo'giCO das Gragas)
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“Eu apulei
quatenta e
sels Yeals.
Em Umati

eu apurava,
ohze, doze,
ate dezessels.
Al, pta mim,
|2 estava
bom, mas
vindo mais
dinhheito eta
Mmelhor",
(“Se'\l”
Rafael,

do Espago
Agl"oecdégiCo
das Gragas)

A exposicdo aconteceu na Praga da Jaqueira,
em Recife, com a participagdo de agricultores e
agricultoras de Bom Jardim, Gravatd, Cha Grande e
Abreu e Lima. Os agricultores trouxeram algumas
barracas da feira de Gravatd, e os agricultores de Bom
Jardim alugaram outras, com apoio do Centro Sabia.

A exposicdo foi uma grande novidade e atraiu
a atencdo de muita gente. Foi um sucesso. Todos os
produtos expostos foram vendidos, o que animou os
agricultores. Em uma reunido ao final da exposicdo,
decidiram dar continuidade ao processo e passaram a
vir ao Recife a cada 15 dias, inclusive por sugestdo dos
consumidores.

Nas primeiras feiras foram comercializados 49
tipos de produtos, considerada uma diversidade
boa e uma quantidade razoavel. Como resultado de
melhoria de renda, deve ser citado o exemplo de
“Seu” Antonio Floréncio, que apurou R$ 60,00, valor
este que ele, geralmente, conseguia em um més.
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As primeiras avaliagdes dessa
experiéncia mostraram a necessidade de
criar uma organizagdo dos agricultores
agroecoldgicos e o grande potencial da
comercializagdo em Recife, considerando
o interesse dos consumidores e a

“
possibilidade de divulgar a proposta Como o EsPa§°

agroecolégica. Agl"oeCOIo'gico et'a
Como reflexo desses acontecimentos o Pl"ih’leil"o el
e de sua velocidade, ainda em 1997 o Recife. & sente
)

Centro Sabia organizou no seu sistema - .
J hao tinha outras

operacional um programa de trabalho o
para visitar.

sobre beneficiamento e comercializagdo, e

realizou uma avaliagdo dos processos em Hoj e sao 12 feiras
curso chegando as seguintes conclusdes: em Perhambuco.
Muitas se

I necessidade de favorecer os

. . . espe]hal‘am ho
intercambios e as visitas com

outras experiéncias para melhorar e hosso pTocesso e

aperfeicoar as feiras que o Centro Sabia se cohstituiram a
acompanha; partir da visita
[ o Sindicato dos Trabalhadores Rurais que tealizaram ao
nao tem condicdes de assumir o .
¢ Espago.” (Adeildo,

papel de promotor das feiras, o ) )

que demonstra a necessidade de Téchico do Centro
uma organizagdo especifica para a Sabi’é\)
comercializagao;

I o planejamento das experiéncias
agroflorestais deve incorporar culturas

de ciclo curto.
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Como resposta a essas avaliacdes,

o Centro Sabia e os parceiros buscaram
promover intercdmbios entre os
agricultores, porque ndo encontravam
referéncias de feiras agroecologicas
proximas para se basear, além das proprias
experiéncias locais dos agricultores. Foi
incentivada a criagdo da comissdo de
coordenagdo, como se verd adiante, e

o planejamento da producéo passou a
incorporar mais fortemente a estratégia da
entidade de assessoria e dos agricultores
em suas propriedades.

Mas, para ter continuidade, a
experiéncia do Espago Agroecoldgico tinha
outro problema a solucionar. A cidade do
Recife tem uma lei municipal que proibe
a realizagdo de feiras em pracgas publicas.
Para a realizagdo da primeira exposicdo, o
grupo havia conseguido uma autorizagdo
da Prefeitura com validade para todo o
més de outubro de 1997. Na terceira feira,
porém, quando a autorizagdo ja ndo tinha
mais validade, a policia foi acionada e quis
impedir o processo de comercializagdo.
Nesse momento, os consumidores se
mobilizaram e impediram a ag¢do policial.
Depois desse dia, o grupo transferiu-se
para a Praca das Corticeiras, no Bairro
das Gragas, mas, algum tempo depois,
sofreu nova fiscalizagdo. Dessa vez, um
fiscal sugeriu que instalassem o Espago
Agroecoldgico na Rua Souza de Andrade,
localizada ao lado da Praga das Corticeiras,
onde a feira é realizada até hoje.



Uma outra restricdo na cidade do Recife é a proibicdo de
circulagdo de transporte coletivo em certas areas da cidade.
Entdo, outra negociacdo teve que ser feita com a Prefeitura
para que fosse concedida uma credencial para os veiculos
que faziam o transporte dos agricultores a servigo do Espago
Agroecologico.

No inicio, o Espago Agroecoldgico ndo contou com
apoio da Prefeitura Municipal do Recife ou das prefeituras
dos municipios de origem dos agricultores. A organizagdo
e 0 empenho dos agricultores, junto com as entidades de
assessoria e as relagées com os consumidores, foram os
fatores que possibilitaram o estabelecimento desse espago
de comercializagdo. A partir de 2000, com a mudanca da
administragdo da cidade do Recife, essa situagdo mudou e
houve um apoio efetivo da Prefeitura, especialmente nas
questdes de seguranca, organizacdo do transito e divulgagao
da feira.

Porém, deve-se destacar, é necessario um didlogo
constante com a Prefeitura. Com a nova gestao, a feira
foi vista como uma contribuicdo para a cidade do Recife.
Relagdes de amizade e o fato de o Prefeito, quando
candidato, ser freqiientador da feira, contribuiram para
melhorar o didlogo com o Municipio. No entanto, a mudanca
de pessoas nos quadros das Secretarias Municipais gera
sempre novos desafios para a organizacdo do Espago.

Com o passar do tempo, a experiéncia foi-se
consolidando como um referencial de comercializacdo de
produtos agroecoldgicos e agroflorestais e, mais do que
isso, na construgdo de uma concepgdo de comercializacdo
onde estivessem contemplados os interesses dos agricultores
e dos consumidores. Os agricultores que comercializam
seus produtos e os consumidores que freqlientam o Espago
Agroecoldgico relacionam-se de forma amigavel e solidaria,
construindo uma relagdo que fortalece os processos de
manutencdo da familia rural e 0 acesso a uma alimentacgdo
de qualidade pelos moradores dos centros urbanos.

SABIA - A Experiécia com Comercializagdo Agroecolégica
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A Par"ticipagao
dos
Consumidotes

As relagdes de solidariedade entre os
consumidores e agricultores permitiram
que, no ano de 1999, fosse desenvolvida
a experiéncia do “Crédito Solidario”.
Essa iniciativa consistia no pagamento
antecipado dos produtos, pelos
consumidores, gerando créditos que iam
sendo descontados a medida em que as
feiras iam acontecendo. Essa experiéncia
ajudou varios agricultores a adquirir o
material necessario para a comercializagdo
de sua produgdo, como, por exemplo,
barracas, grades para transportar os
produtos, etc.

Ao lado, o modelo de cupom utilizado
na experiéncia do Crédito Solidario:

CREDITO
SOLIDARIO R$ 5,00

Uma semente para novas relagées econémicas

Eston audandy Clandic ¢ Teresa.

CREDITO DE R$ 5,00 (cinco reais)
EM COMPRAS, A PARTIR DE

13/07/ 2002

ENEYENENY




No processo de capacitagdo também
houve momentos de envolvimento dos
consumidores no sentido de levantar
informagdes que pudessem melhorar a
experiéncia. Em alguns momentos, os
clientes participaram das assembléias
gerais do Espaco Agroecoldgico, que era o
momento de visitas nas propriedades.

Em 2000, 0s consumidores participaram
de um processo de entrevistas. Eles
levantaram as seguintes preocupagdes em
relacdo ao andamento da experiéncia do
Espago Agroecologico: 20% deles achavam
que havia poucos atendentes; 18%,
pouca oferta de produtos; 16%, tumulto;
14%, pouca variedade de produtos;

13%, produtos no chdo; 7%, rua suja;

7%, conservacado; e 5% reclamavam dos
precos altos. Esse levantamento ajudou no
planejamento das atividades do Espago
Agroecoldgico.

Constatou-se, também, que, do publico
que freqlientava o Espago Agroecoldgico,
60% eram mulheres. Em torno de 75%
dos freqlientadores tinham o 3°grau
de escolaridade e argumentaram que o
principal motivo de comprar no Espaco
Agroecoldgico era o fato de os produtos
nao conterem agrotdxicos (52%) e
possuirem boa qualidade (32%). Outros
aspectos que justificavam a freqiliéncia
eram a amizade (6%), o atendimento
(4%) e a comodidade (2%). Quase 70%
dos consumidores freqlientavam a feira e
realizavam suas compras semanalmente.

SABIA - A Experiécia com Comercializagdo Agroecolégica
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“A no¢ao de Espago

Agl"oedo]dgiCO tem
um difetencial

de Feita
Agl"oedo]dgica.
Pensavamos

hum espago de
¢ohvivehcia, ohde
os agr‘icul’tor‘es

e ag’r‘icul’cor‘as
ihier'agiSSem com
os ¢cohsumidotes.
E que os
¢ohsumidotes
pudessem visitar
as propriedades e
¢ohhecel a forma
de produzir. No

Espago das Gragas

e de Boa Viagem
essa COhCePglao
foi mantida,
mas, ho Sertao,
os agricultores
deciditam por
ter um carater
de feira.” (Aldo,
Cootdenadot do
Centro Sakbia)

A Definigao

do Nome e da
Matca “E.s‘pago
Agr‘oecO]o'gicO”

A construcdo do nome do Espago
Agroecoldgico foi feita a partir de varios
momentos de discussdo com todos
os participantes da experiéncia. Esse
nome estd registrado e tem o seguinte
significado:

I Espago tem o sentido de um local de
encontros e de comercializagdo da
produgdo agroecoldgica construido
com a participagdo de todos.

I Agroecolégico visa englobar os
modelos de agricultura sustentavel.
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E S PAGCO
AGROECOLOGICO

Com a definicdo do nome, veio a discussdo
sobre a marca. Apods varias reunides e propostas,
definiu-se pela marca atual, que assim esta
constituida:

o globo, com a América Latina modificada em
forma de folha;

0 nome “Espaco Agroecoldgico” abaixo da
imagem; e

onde a marca for usada (uniformes, camisetas,
bonés, materiais de divulgagdo), deve-se
acrescentar a frase “Um Encontro com a
Qualidade de Vvida”.

Para garantir o bom desenvolvimento
da experiéncia, desde o inicio esse grupo se
preocupou em estabelecer uma dindmica de
reunides e encontros para a tomada de decisdes
referentes ao Espaco Agroecoldgico.
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Durante os anos de 1999 e 2000, foram tomadas varias decisdes
importantes sobre a administracdo do Espago Agroecoldgico. Essas
decisdes, registradas nas atas das Assembléias Gerais e das reunides
da Coordenacdo, facilitaram a organizacdo de um sé documento que se
transformou no Regimento Interno do Espago Agroecolégico (Anexo ).
Além dessa referéncia, a comissdo responsavel para elaborar uma proposta
de Regimento Interno adotou algumas normas do Manual de Certificacdo
da Associacdo de Agricultura Organica e das Diretrizes para o Padrdo de
Qualidade Organico “Instituto Biodinamico”.

0 Regimento Interno, que foi uma construgdo a partir do dia-a-dia
dos agricultores, além de esclarecer dividas, também é considerado
uma importante ferramenta para o crescimento do trabalho, ndo s6 da
comercializagdo, mas também daquele realizado em cada municipio pelas
organizacdes e associacdes em relacdo a producdo, sempre baseada em
propostas ecologicamente sustentaveis. Nele constam os objetivos e os
principios adotados para a comercializagdo dentro do Espago, além de
normas a serem seguidas nos sistemas produtivos animal e vegetal e no
beneficiamento da matéria-prima. £ um documento de referéncia para
solucionar conflitos e outros problemas ou entraves que surjam ao longo do
percurso, como a inclusdo ou exclusdo de agricultores, a abertura de outras
feiras com a marca do Espago Agroecoldgico, entre outros. Ha também
estabelecimento de um fluxo organizado de informagdes que ajudam no
monitoramento e planejamento das atividades do Espago, como é o caso da
ficha de producdo (Regimento Interno - Art. 8, no Anexo 1) .
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Um dos aspectos interessantes do Regimento é a
questdo da politica de precos implantada nos Espacos
Agroecolégicos. Os precos dos produtos agroecoldgicos sdo
discutidos nas reunides da Coordenagdo e Assessoria a partir
de pesquisa realizada nos supermercados e nas feiras livres
do grande Recife. Depois de aprovados pela Assembléia
Geral, esse precos sdo divulgados para a participagdo
dos consumidores. Um dos principios € que todos os
participantes da feira venderdo seus produtos com um prego
justo que ndo varie bastante durante o ano. Ha uma variacdo
de preco maximo e minimo que reflete as diferencas em
tamanho e quantidade da mercadoria.

Outro aspecto importante inserido no Regimento e
que ajuda a coordenagdo nas suas atividades foi a criagdo
do Fundo de Feira. O Fundo é composto por uma taxa
de adesdo de R$ 50,00, cuja cobranga cai pela metade
para quem apenas envia produtos e ndo os comercializa
diretamente. Também é cobrada, semanalmente, uma taxa
de R$ 2,00, valor este estipulado em Assembléia Geral. Os
recursos arrecadados sdo utilizados para a manutencdo e o
melhoramento do Espaco e também podem ser usados na
forma de empréstimo ou ajuda de emergéncia, em casos
de extrema necessidade de algum sdcio ou sécia, desde que
a solicitagdo seja direcionada ao trabalho na propriedade
ou a aspectos de comercializagdo. A solicitagdo ¢ discutida
e aprovada pelo grupo, tendo a coordenagdo o papel de
liberar o recurso.

SABIA - A Experiécia com Comercializagdo Agroecolégica

“Se voce tem um
produte melhot,

voce bota o pteg¢o ho
maXimo. Se o meu
produto esta feio,
tehho que fazer um
Mmolho maior. Se voce
tem uma kahaha
melhot, vocé cobl'a o
prego maximo. Mas
el h3o posso Vehdel o
meu produto por um
Pl"ego Mehot? que os
outros, 56 pensando
em h3o Jevar produte
de volta para casa.
Tenho que venhdel pelo
Mmesmo prego ate o
fim da feira.” (Doha
Teteza)
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Para garantir a qualidade da experiéncia da
comercializagdo agroecoldgica, agricultores e organizagdes
de assessoria envolvidos com o Espaco Agroecoldgico
passaram por processos de capacitagdes e intercambios,
muitos deles organizados pelo conjunto das instituicoes
envolvidas com o Espaco.

Durante esses anos, foram realizadas varias oficinas

de capacitacdo sobre atendimento ao cliente, além de
capacitacdes em planejamento da produgdo, agricultura
agroflorestal e agricultura organica. Houve intercambios com
outras experiéncias de agricultura sustentavel e palestras
no Espago Agroecoldgico, envolvendo os consumidores.
Além disso, as atividades de confraternizacdo do grupo e

de comemoragdo dos aniversarios do Espaco Agroecoldgico
foram e continuam sendo momentos muito importantes de
divulgagdo e consolidagdo da experiéncia.

Nas capacitacdes sobre o atendimento aos clientes,
foi contratada uma assessoria externa com o objetivo
de diagnosticar problemas e trabalhar com os aspectos
comportamentais que se refletiam na qualidade do
atendimento aos clientes e nas relagcdes intergrupais.

Para ajudar na dindmica de capacitacdo, foram aplicados
questionarios aos consumidores sobre o desempenho dos
atendentes, com os seguintes resultados: 34% reclamam
de tumulto no inicio da feira; 17% reclamam da questdo
da confianga; 13% da montagem das barracas; 13% de
poucos atendentes; 13% da pouca oferta; e 10% de poucos
treinamentos.

0 processo de discussdo com os agricultores e
agricultoras também trata das questdes de estrutura e
visual do Espago Agroecologico. Em relagdo a estrutura,
as barracas foram adquiridas pelos agricultores, de forma
individual ou em parceria entre duas ou trés familias. As
primeiras barracas foram adquiridas com apoio do Centro
Sabia, através de um fundo rotativo, e os agricultores se



comprometeram a pagar os empréstimos de
forma parcelada. A partir dessa experiéncia, os
agricultores constituiram o seu proprio Fundo
de Feira, com uma contribuicdo semanal que é
destinada a melhorias na estrutura do Espago
Agroecoldgico, pagamento de transporte, guarda
das barracas, empréstimos aos agricultores para a
locomocgdo e participagdo nas assembléias gerais
do Espago Agroecolégico.

Em relagdo ao aspecto visual, os agricultores
e agricultoras preocuparam-se com a aparéncia
das barracas, adquirindo toldos, toalhas e saias
padronizadas, o que trouxe um aspecto mais
limpo e agradavel ao ambiente. Também como
uma norma do regimento interno, os feirantes
devem estar trajados com batas padronizadas,
contendo a marca do Espago, com bonés e
crachas, que é uma forma pratica de identificagdo
para os clientes.
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“No inicio, a gente tinha
barracas alugadas que
pagava pot semaha, e al

a gehte pensou em mandar
¢onstruir as batrracas.
Quanhdo fizemos as barracas,
discutimos batas, chapeu,
uma cot pal'a a Foupa que
Vel a0 espago, & sacola

set branca e o fardamento,
pehsamos em uma sala
pata as barracas pata hao
Vel o que esta embaixo.”
(Donha Telesa, do Espago
Agtroecoldgico das Gragas)
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Simultaneamente a discussao e a construgdo do Regimento Interno do
Espaco Agroecoldgico, em 2000 foi constituida uma Coordenacdo, onde os
agricultores que comercializam no Espago Agroecoldgico ocupavam as funcdes
de coordenador e vice-coordenador, tesoureiro e vice-tesoureiro, e secretario
e vice-secretario. A partir desse momento, a coordenacdo passou a se reunir
semanalmente, logo apos a feira, para discutir as questdes operacionais do dia-
a-dia e dar os devidos encaminhamentos.

0 Centro Sabia adotou uma estratégia de promogdo da autonomia dos
agricultores e agricultoras e de suas organizagdes. No inicio dos processos,
havia uma participacdo muito grande da entidade em todos os momentos,
inclusive transportando os produtos e os produtores e depois subsidiando o
transporte. Esse apoio foi paulatinamente sendo reduzido até que os produtores
assumiram para si a coordenagdo. Em momentos criticos, no entanto, a entidade
é chamada a ter uma participagdo maior. Essa flexibilidade no relacionamento
entre a entidade de Assessoria e as familias envolvidas gera confianga, amizade,
parceria e, principalmente, autonomia.

Nos finais das feiras, os agricultores tém promovido e estimulado um
processo de troca de produtos fazendo com que o que sobra da produgdo ndo
retorne para as areas dos agricultores. Isso tem ajudado a fortalecer as relagdes
entre as familias participantes da experiéncia de comercializagio. E uma forma
de realizar concretamente a economia solidaria, ressignificando as relagdes de
troca (comércio) dentro da caracteristica fundamental da agricultura familiar,
que ¢ a solidariedade.
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Ha aproximadamente oito anos, Dona Lourdes
trabalha com agricultura agroflorestal e é uma das
fundadoras do Espaco Agroecolégico. Atualmente,
Dona Lourdes é sécia da Associacdo dos Agricultores
e Agricultoras Agroecolégicas de Bom Jardim
(Agroflor). Na gestdo passada, exerceu o papel
de Secretaria de Planejamento das Experiéncias
Agroecolégicas. Hoje, o trabalho da agrofloresta e da
comercializagcdo faz com que Dona Lourdes contrate
temporariamente o trabalho de duas pessoas da
comunidade. A agricultora sente-se mais valorizada
na comunidade e na proépria familia, porque melhorou
de vida.

Na propriedade de Dona Lourdes sdo cultivados
varios produtos, desde frutiferas até raizes, milho e
feijao, além da criagdo de animais (galinhas, patos,
vacas, perus, etc). Varios produtos sdo beneficiados e
comercializados: macaxeira, pé-de-moleque, inhame,
card, sdo tomé, frutas, bolos, pastéis e sucos. A
agricultora trabalha na sua propriedade de 8 hectares
com a ajuda de seus dois filhos, Fernando e Paula, e
suas duas netas, Leticia e Gicélia.

Abaixo, o importante depoimento de Dona
Lourdes:

“E pouca gente que tem em casa, mas todos

me ajudam. Eles ndo podem me ajudar o dia
todo porque estudam, mas sempre me ajudam,
principalmente na sexta-feira. Todos trabalham
comigo na comercializagdo da producdo.

Minha vida mudou com o trabalho da
agrofloresta e da comercializagdo. Mudou porque
comprei algumas coisas para mim, coisas que

eu ndo tinha. Depois que comecei a trabalhar,
comecei a ganhar meus trocadinhos. Comprei uma
televisdo, uma antena parabdlica,

um guarda-roupa para as meninas e um guarda-
roupa pra mim. Tudo que tinha eram umas coisas
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velhas. Comprei um fogdo de seis bocas, que era
um sonho que eu tinha na vida. Ajeitei a casa
duas vezes, botei madeira, depois fiz a grade,
fiz a cisterna e ja paguei. Tudo foi da feira, tudo
foi com meu trabalho, pois eu ndo tinha salério
nenhum. O dinheiro que eu tinha era o que os
meninos me davam. Marco, um dos filhos que
mora em um municipio vizinho, trabalhava em
Limoeiro, onde tinha uma barraquinha. Todo
sdbado ele mandava umas coisinhas pra mim.
Quando eu ia |4, porque eu ndo tinha servico,
trazia umas coisinhas de compra, mas tudo na
vida aconteceu depois que eu aprendi o que é
plantar.

Minha vida melhorou, a qualidade de vida
melhorou, porque eu tinha a feira de casa mais
apertada. Hoje o que eu desejar fazer eu faco,
mesmo que ndo seja muita coisa, mas se eu quiser
fazer um passeio da pra eu ir, se eu quiser comprar
uma roupa, um chinelo, tudo é mais facil e da pra
eu fazer. Antes ndo dava pra fazer nada disso, era
duro.

Hoje tenho mais saide, porque, antes, a gente
tinha as coisas mas ndo dava valor, comprava

um suco feito porque era mais facil do que fazer.
E, hoje em dia, a gente sabe que as frutas tém
mais vitaminas. Tudo que é da terra tem mais
valor do que o que é comprado. Eu e 0s meninos
aprendemos a valorizar mais o que a gente tem.
Remédio aqui ndo acabava com resfriado. Até
mesmo a mde, quando pegava um resfriado,
ficava um més de cama. Depois que comecei a
criar abelhas, plantar acerola, tomar suco e comer
coisa sem veneno, acabaram as doencas aqui

em casa, porque ndo tinha uma semana que ndo
quisesse ir ao doutor. Hoje em dia passamos o ano
sem ir ao médico.”
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Feitra
- Agr‘oecclégica
" de Setta




A Feira Agroecolégica de Serra Talhada,
municipio localizado no Sertdo de Pernambuco,
teve inicio em 9 de junho de 2000, como uma
das atividades comemorativas da Semana
do Meio Ambiente. Estiveram envolvidos na
organizagdo dessa experiéncia agricultores e
agricultoras agroflorestais dos Municipios de
Triunfo e Santa Cruz da Baixa Verde, sdcios
da Associagdo do Desenvolvimento Rural
Sustentavel da Serra da Baixa Verde (Adessu),
e agricultores e agricultoras agroecoldgicos
de Serra Talhada acompanhados pelo
Centro de Educagdo Comunitaria Rural
(Cecor), organizagao de assessoria que
atuou juntamente com o Centro Sabia nesse
processo de construcdo da experiéncia de
comercializagdo agroecoldgica.

Para a organizagdo da Feira Agroecoldgica,
agricultores e técnicos tomaram como base
0 processo ja estabelecido em Recife pelo
Espago Agroecologico das Gragas, através de
seu Regimento Interno. Também com esse
objetivo, estabeleceram como critério para
a participagdo na feira a obrigatoriedade
do acompanhamento técnico por uma das
instituicoes de assessoria envolvidas e um
periodo de experiéncia de participagdo em trés
feiras.

Inicialmente, a Feira Agroecolégica
funcionava as sextas-feiras, e, depois de
alguns meses, passou a acontecer aos
sdbados pela manha. No ano de 2003, a
partir da organizagdo dos agricultores, a
Feira mudou sua estrutura para uma Praca,

0 que é considerada uma conquista pelos
participantes, por ser um local mais amplo e
fechado ao trafego de veiculos.
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A Feira Agroecoldgica de Serra Talhada
acontece muito préximo a feira tradicional do
Municipio, onde também ha comercializacdo
de produtos agricolas. Essa proximidade
gerou a necessidade de fortalecer o processo
de sensibilizacdo e convencimento dos
consumidores que ainda ndo conhecem a
proposta alternativa da Feira.

A concorréncia com a feira tradicional,
quanto ao estabelecimento de precos
dos produtos, & um problema que vem
sendo enfrentado. Ha um acordo, na Feira
Agroecoldgica, de que todos devem vender os
mesmos produtos pelos mesmos precos, o que
ndo acontece na feira tradicional, onde a l6gica
é simplesmente a relagdo comercial. Os precos
praticados para os produtos agroecoldgicos
sdo 0os mesmos dos produtos convencionais.

Mesmo assim, os agricultores consideram
que ndo ha prejuizo, em fung¢do da estratégia
da Agrofloresta, através da qual eles tém uma
grande diversidade e mais safras do que o
convencional, por causa do manejo. Dessa
forma, a Feira proporciona uma renda semanal
para as familias, o que é diferente da realidade
anterior, quando vendiam para o atravessador
uma grande quantidade de um Unico produto
durante a safra. Nesse caso, a entrada de
recursos na propriedade se dava apenas uma
vez ao ano e era controlado pelo chefe de
familia.

33



34 Série Sistematizacdo

Com a Feira, essa realidade esta sendo modificada, pois a proposta ¢ de desenvolver
sistemas de produgcdo diversificada em cada propriedade, garantindo a comercializagdo
durante todo o ano. Outro fator & que as mulheres e jovens passam a participar do processo
produtivo (que muitas vezes ¢ iniciado por eles e ndo pelo chefe da familia) e econémico,
sentindo-se mais valorizados e estimulados a permaneceram na agricultura. Na maioria dos
casos, as mulheres e jovens apresentam uma maior desenvoltura para a comercializacdo em
feiras, que proporcionam o contato direto dos agricultores com os consumidores.

Durante esses quatro anos de Feira Agroecoldgica, agricultores e agricultoras perceberam
muitas mudangas e conquistas. As mais significativas sdo aquelas que acontecem dentro da
familia e da propriedade. Apds a mudanca do sistema produtivo - saindo do convencional
para o agroecoldgico - e a realizagdo da Feira, a familia permanece mais unida no trabalho,
os filhos desistem de procurar oportunidades profissionais em outros centros, permanecendo
na propriedade, e as mulheres tém seu valor e trabalho reconhecidos. A satisfagdo com este
novo jeito de fazer agricultura e comercializagdo e o aumento da auto-estima sdo visiveis.

A relacdo direta com o consumidor, proporcionada por esse tipo de comercializagao,
permite novas experiéncias, amplia os horizontes. Os agricultores estabelecem novas relagdes
com outras pessoas, sejam agricultores ou consumidores, e tém a possibilidade de apresentar
o seu produto e dar garantias de sua qualidade. A partir desse contato, consumidores sdo
incentivados a consumir produtos oriundos da agricultura familiar agroecolégica da regido,
incrementando a economia local.
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Outro aspecto apontado pelos
agricultores é a melhoria das casas e a
motivagdo para reformar ou construir
estruturas proprias para o beneficiamento
dos produtos.

Varias foram as conquistas alcancadas,
embora ainda existam dificuldades que
ndo foram superadas, mas que ndo sdo
suficientes para desanimar o grupo de
agricultoras e agricultores. A primeira
delas ¢ a questdo do transporte. Os
agricultores que participam da Feira
utilizam carros de linha para seu transporte
e o dos produtos, pois a contratacdo de
um carro particular para este fim é muito
caro e torna-se inviavel. Além disso, aos
sadbados, os carros de linha ndo circulam
pelo sitio e os agricultores devem caminhar
grandes distancias a pé, carregando os
produtos até chegarem as vias principais.

Outro tema em que € necessario
investir é na divulgagdo e sensibilizacdo
dos consumidores sobre as vantagens
de adquirir produtos agroecolégicos da
agricultura familiar. Enquanto isso ndo
acontece, os agricultores vém praticando
a troca de produtos nos finais das feiras
e entregando parte da produgdo nos
domicilios.
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Para melhorar a comercializagdo, os

agricultores identificam a necessidade

de planejamento da producdo. Mas, para
isso, € fundamental que as familias tenham
acesso a recursos para investir nas suas
propriedades. Mesmo com melhorias
significativas na renda trazidas com a
organizacdo da Feira Agroecoldgica, esse
é um problema recorrente da agricultura
familiar. Os agricultores, descapitalizados,
ainda tém dificuldade em acessar os
créditos oficiais.
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Con qu istas A participacio na Feira também

estimulou melhorias nas propriedades

5 5 rurais para possibilitar o beneficiamento da
As acdes no campo da producdo

sustentavel e comercializagdo agroecoldgica
tém repercutido positivamente nas
comunidades. Diminuiu significativamente
a pratica das queimadas, inclusive nas
propriedades de agricultores que ndo
participam diretamente desse processo. As
familias agora aproveitam toda a producdo,
valorizando a pratica do beneficiamento,
gerando mais valor aos produtos e
garantindo autonomia alimentar.

Outra conquista foi a montagem da infra-
estrutura minima para o funcionamento
da Feira Agroecoldgica. A infra-estrutura,
financiada através de um fundo rotativo,
permitiu o pagamento de acordo com as
possibilidades das familias.

0 apoio do poder publico local para
instalacdo e funcionamento da Feira
(liberagdo da rua e de organizagdes de
assessoria) também é considerado uma

produgdo agroecoldgica. Por outro lado,
o intercdmbio com outros agricultores que
realizam o beneficiamento, a demanda
dos consumidores e a criatividade das
agricultoras tém gerado uma dinamica muito
positiva de inovagdes.

A credibilidade dos produtores que,
com o tempo, receberam o reconhecimento
dos consumidores, gera mais apoio a
Feira, uma vez que esses consumidores

passaram a demandar um local fixo para a
comercializagdo durante a semana. A partir
da Feira, estdo se abrindo outros canais de
comercializagdo ainda em discussédo pelos
agricultores e agricultoras.

A organizagdo da Feira também é uma
conquista. Foi constituida uma coordenacéo
e um Regimento Interno adaptado a partir
do Regimento do Espago Agroecoldgico do
Recife.
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A eXpetiencia de Ivohete Lidia

- Comuhidade Baixa das Flotes -
Municipio de Santa Cruz da Baixa Verde,
Perhambuco.

A agricultora Ivonete
trabalha na agricultura
desde os oito anos de
idade. Possui uma area
de aproximadamente
10.000 M2 em que cultiva
abacate, graviola, café,
pinha, sirigliela, palma
forrageira, além de caju e
laranja. Existem também
vérias plantas nativas
na propriedade. Dona
Ivonete ndo esconde a
grande habilidade no
trato do beneficiamento
da producdo. Ela vende
grande parte da produgdo
processada como doces,
bolos e remédios caseiros.
Hoje desempenha o
papel de agricultora
multiplicadora da
agricultura agroflorestal
e dos seus conhecimentos
sobre beneficiamento da
producdo.

A experiéncia vem
contribuindo muito na
melhoria da qualidade de
vida da agricultora, como
ela mesma afirma:

“A minha experiéncia esta indo bem. Estou trabalhando com toda a
familia, todos me ajudam e esta sendo maravilhoso. Comecamos a
trabalhar e estamos achando que vale a pena, a renda é bem melhor e
esta sendo 6timo o desenvolvimento.

Comecei a vender meus produtos depois de fazer um curso pelo

Sabia e de ver a estrutura da Feira do Recife (Espago Agroecoldgico).
No6s comecamos a produzir e, por necessidade, comecei a levar para

a feira, onde estou vendendo bem. Aqui é assim, no trabalho do
beneficiamento, quando chega a sexta-feira é dia de preparar os
produtos para levar para a feira no sdbado. Um fica moendo o milho,
minha mée faz o bolo, uma irmd peneira a goma para fazer a tapioca, a
minha outra irmd Chica torra o café, a minha cunhada ajuda minha irma
a peneirar a goma e assim vai.

A associagdo de que participo e que me acompanha desde 1996 ¢ a
Adessu (Associacdo de Desenvolvimento Rural Sustentavel da Serra da
Baixa Verde).

Eu comprei um terreno ja com os resultados desse meu

trabalho. Comprei uma sala, um colchdo, tudo
com a renda que estou fazendo da minha
area. A renda esta indo bem, melhorando até
o meu alimento, pois agora compro o que eu
gosto. Estou comendo o que eu gosto, 0 que
eu quero. A qualidade de vida esta melhor
também. Com a minha renda, ja construi
uma cozinha tipo galpdo para a minha familia

me ajudar, em um espago maior, e construi
também um forno para assar os bolos.

Os clientes valorizam bem o meu trabalho,
porque, se as pessoas nado valorizassem,
ndo vinham comprar e ndo voltariam
outras vezes. Os vizinhos também
valorizam o trabalho que faco.”
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ESP'a.go
gl"oecO]chicO
de Boa Viagem,

Recife, Pethambuco

Esta iniciativa comegou no dia 22 de dezembro
de 2001, quando foi realizada a primeira feira. O
Espaco Agroecoldgico foi organizado a partir de uma

unido de agricultores acompanhados pela Agroflor,
Associagdo dos Amigos do Meio Ambiente de Gravata
(Ama Gravata), Centro Sabia e Servico de Tecnologia
Alternativa (Serta). Mas, antes, aconteceram vérias
reunides envolvendo as organizacdes participantes
do Espago Agroecolégico das Gracas para discutir
essa questdo. Em uma assembléia do Serta, foram
convidadas a participar a Agroflor, Ama Gravata,

o Centro Sabia e também o Diretor da CSURB
(Companbhia de Servigos Urbanos), em que ficou
acertada a criagdo desse novo Espago.
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“Antes do Espago de
Boa Viagem, a gehte ja
manhdava os produtos
palra o Espago das Grag¢as.
Na primeira feifa em Boa
Viagem, vieram quatro
agricultores trazendo
o ¢atto chelo, com meio
muhdo de produtos. Do
jeito que o carro foi,
voltou, hao vehdeu quase
hada. Mas, mesmo assim,
deu pala livrar um pouco
de dinheiro depois de
pagatr o transporte. 59
teve um agriculior que
hao Jevou divetsidade,
que 56 tinha Jevado
ihhame e que ficou ho
prejuizo. Ate hoje a gente
tem dificuldade. Porque
o hosso ]ugar‘ e muito
kom, ja tentaram tirar
a gehle, mas os clientes

fizetam abalxXo-assihado.
Estamos Pl"ocul‘ahdo

outro lugar‘. E

agora tem muito

¢liente hovo.”
(Mauriceia, do
Es]oago de Boa
Viagem)

O Serta organizou uma pesquisa entre
os consumidores, realizada por jovens
estudantes, com a finalidade de identificar
um possivel interesse no funcionamento de
uma feira agroecoldgica no Bairro de Boa
Viagem, e qual seria o melhor local para
sua instalacdo. Mas os locais apontados na
pesquisa ndo foram aceitos pela Associagdo
de Moradores de Boa Viagem, que indicou
outro local, onde o Espaco Agroecoldgico
funciona até hoje.

A feira foi instalada no periodo de
férias, com pouca divulgacdo, o que
prejudicou o0 movimento de consumidores.
Os resultados da primeira feira foram
fracos, muitos produtos ndo foram
vendidos. Diante disso, os agricultores
tomaram a iniciativa de fazer a divulgacdo
através de panfletagem, além de conversar
com as pessoas sobre a feira. Durante
outras feiras, porém, os agricultores
continuavam com dificuldades para
vender os produtos, mas, mesmo assim,
permaneceram motivados a continuar, pois
acreditavam na viabilidade da feira.
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“A grande
cohquis’ca ho
EsPa;o de Boa

No inicio, a Agroflor mantinha somente um transporte para

conduzir seis familias e a produgdo. Em 2002, com o aumento do Vi agem foia
ndmero de familias, contrataram outro carro. Mas o problema clientela. A troca
ainda permanece, pois ha necessidade de mais transporte. com os c¢lientes E

Para a montagem da feira havia um acordo de duas barracas .
muito bom. Tem

por municipio, totalizando oito. Atualmente sdo i5 barracas, sendo )
cliente que traz

cinco da Agroflor, trés da Ama Gravata e cinco do Serta, nimero

este definido pela necessidade de cada associagdo ao longo do Poies par‘a el
tempo. As barracas foram adquiridas pelas associagcdes através ¢olocat os doces.
de pequenos empréstimos. Agricultores da Agroflor parcelaram o Eu hem Pl"eciso

pagamento para adquiri-las. Por sua vez, o Serta aluga as barracas

A ) VIr comptrar ho
para seus agricultores, mas estes tém a liberdade de compra-las ou P

Recife. Eu pago e

mandar fazer uma propria.

Com a ampliacdo da feira, em funcdo da participacdo de novos eles comptam pra
agricultores, era preciso novamente sensibilizar os consumidores. mim.” ('Zefihha,
Esse trabalho foi realizado e, a partir desse processo, os proprios do ES]DB-QO de Boa

consumidores passaram a fazer a divulgacdo da feira e comegaram Via eM)
a perceber a importancia dessa iniciativa. g
Consumidores e consumidoras, que antes freqiientavam
o Espaco Agroecol6gico do Bairro das Gragas e que residiam
proximos a Boa Viagem, optaram por esse novo espago . Esse
movimento aconteceu quando aumentou a diversidade da
produgdo e como conseqiiéncia de um processo de divulgagdo da
experiéncia da feira do Bairro das Gragas.
0 processo de assessoria durante a feira, com a presenca de
técnicos, possibilitou a constituicdo de uma coordenagdo e um
Fundo da Feira, recurso usado para a divulgagdo e organizagdo do

Espaco.
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“Pata mim
sighifica vida. O
Espago faz parte
da mihha vida e
da mihha familia.
E J4 onde
cometcializamos
hossos produtos,
ohde gahhamos o
dinheitihho pata
hosso sustento.

Se hao fosse o
espago, a gehte
hao tetia onde
trabalhat. Nao
adiahtava fazet
agY‘OfIOY‘esia Se
hao tivesse ohde
venhdet. O Espago
e Ulma colsa muito
impotrtante pata
as familias que
fazem parte dele.”
(“Seu” Paciéncia,
do EsPago
Agl"oec:olo'giCO de
Boa Viagem)

Conquis’(as e
dificuldades

As dindmicas coletivas dos agricultores
que participam e comercializam no Espago
Agroecolégico vém contribuindo para a
ampliagdo do conhecimento e das relagdes
sociais. No nivel das comunidades, os vizinhos
sentem-se estimulados a iniciar suas proprias
experiéncias a partir do resultado desse
trabalho.

Os resultados do processo que 0s
agricultores vém desencadeando esta
possibilitando mais autonomia em suas
vidas. “Ndo precisamos ser empregados”,
afirma um dos participantes da Feira. A
produgdo possibilita ndo s6 a manutengdo
da familia, mas também a compra de bens e
equipamentos que ajudam na realizagdo do
trabalho na propriedade e o envolvimento das
criangas a partir de atividades que estimulam
sua participagao.

Assim como nas outras experiéncias
de comercializagdo, no inicio muitos
produtos retornavam por causa da falta
de consumidores, conseqiiéncia do fraco
processo de divulgacdo e também pela pouca
diversidade da producdo. Para enfrentar
essas duas dificuldades, os agricultores e as
organizagdes de assessoria realizaram uma
discussdo e um exercicio de planejamento da
producdo para a comercializagdo, obtendo
resultados interessantes.

Para divulgar a feira, os agricultores e
assessorias organizaram panfletagem e outras
formas de divulgagdo (faixas, radio/TV, carro
de som). As conversas com os clientes foram
um marco para atrair as pessoas e sensibiliza-
las quanto ao trabalho realizado.



Também em Boa Viagem um dos itens que mais

encarece a comercializagdo é o transporte. Como no inicio
o retorno econdmico era insuficiente, parte do grupo dos
agricultores fez acordo com um motorista para fazer o
pagamento do transporte dos produtos de acordo com o
lucro obtido. Esse acordo foi importante, porque, entre
agosto de 2002 e janeiro de 2003, por exemplo, houve um
periodo de escassez de chuvas que provocou a queda da
produgdo e diminuiu a oferta de produtos e a presenca
dos consumidores.

Outro aspecto é a questdo da guarda das barracas.
Atualmente, cada agricultor transporta a sua propria
barraca ou paga para outros transportarem. Ha uma
proposta de alugar um local em Recife para guarda-las,
nos moldes da dinamica da experiéncia do Bairro das
Gragas, mas essa alternativa ainda representa um custo
muito alto para os participantes.

Como a feira funciona no espaco livre de uma rua, a
infra-estrutura ¢ limitada. Nao existem condicdes basicas
para um bom funcionamento, como, por exemplo, um
banheiro publico. A questdo da sequranca também é
precaria e, por esse motivo, esta sendo negociado o apoio
da Prefeitura da Cidade do Recife para prover seguranga
durante a realizacdo da feira.

Fazendo-se um balanco final do Espago de Boa
Viagem, chega-se a conclusdo de que a diversidade de
produtos ainda precisa ser ampliada, na perspectiva de
atrair mais consumidores e também melhorar a renda das
familias.
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Par"cicipagﬁ.o
das Familias ha
Agricultura e
ho Ptrocesso de
Comelcializagao

Para os agricultores, uma das questdes

que favorece o envolvimento dos filhos e
um maior interesse pela agricultura é o

aspecto da economia, e esse processo vem

garantindo a participagdo nos lucros de
acordo com o trabalho realizado.

Os jovens, em algumas situagoes,
assumem a comercializagdo e, as vezes,
até a propria produgdo, o que viabiliza a
manutencdo da familia. Também existe
um maior envolvimento das mulheres e
de outros membros da familia (pais, tios,
criangas) no trabalho.

Em alguns casos, as mulheres se
envolveram primeiro no trabalho,
motivando as outras pessoas da
familia a participarem. Mas sdo elas,
principalmente, que beneficiam os
produtos e participam com destaque no
processo de comercializagdo.
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EXpetiencia de Paulo Sebastiao
(Paciéncia), Agricultor Agroflotestal
do Assentamento Serrinha, Municipio
de Rikeit%o, Perhamkuco




Paulo Sebastido da Silva, conhecido
como Paciéncia, ha trés anos trabalha
no sistema de agrofloresta. Antes
trabalhava na agricultura tradicional.
Durante muitos anos de sua vida
trabalhou como assalariado, fazendo o
mesmo que seu pai, ou seja, cortando
cana. Sempre esteve envolvido com
0s movimentos sociais. Em decorréncia
do seu trabalho com a agrofloresta,
iniciou a articulagdo para criar uma
associagdo agroecoldgica. Paciéncia
enfrenta a grande dificuldade de tocar
sozinho a experiéncia. Ele revela como
era o seu trabalho e mostra quais os
resultados obtidos:

“Eu tinha feito um projeto pelo
Banco do Nordeste. Tinha plantado
2.400 pés de banana e comprado
uma vaca. Era sé o que eu tinha

na parcela. Entdo, essa banana s6
deu a primeira safra. Deu uns 200
pés. Quando comecei a trabalhar
com esse sistema de agrofloresta,
eu ndo tinha nada, minha area

s6 tinha sapé e gengibre, porque
eu trabalhava para os outros, na
moagem da cana. Eu ndo tinha nem
produgdo para vender. Depois da
agrofloresta, ja mudou uns 60%.

Fiquei sabendo desse sistema
através do projeto Programa
Nacional de Educagdo em Reforma
Agraria (Pronera) durante o curso
técnico para jovens e adultos. Foi
quando chegou o Centro Sabia e

a Universidade Federal Rural de
Pernambuco, através do Curso de
Licenciatura Agricola, com essa
histéria de agrofloresta. Fizemos
uma visita de intercambio na
experiéncia de Jones Pereira e

eu achei bonito, me interessei e
comecei a fazer. Hoje, estamos com
esse trabalho ai ja bem divulgado,
tem mais oito familias participando
e outros mais estdo iniciando. A
perspectiva € muito boa.

Na minha propriedade, eu trabalho
s0. Isso € 0 que a gente sempre
fala, 500 anos de desisténcia do
conhecimento da agricultura
familiar, entdo acontece isso.

A motivagdo para formar uma
associacao aconteceu porque,
quando comecei esse trabalho com
agrofloresta, ndo tive apoio da
associacdo de que eu participava.
Ai tive que sair dessa associagcdo
para tocar esse servico. Tentei
outra associagao que tem no
assentamento, que também

ndo quis dar apoio. Levamos o
Centro Sabid 14 na comunidade e
comecamos a fazer um trabalho.
Em vez de dar apoio, as pessoas

SABIA - A Experiécia com Comercializagdo Agroecolégica

comecaram a fazer criticas, e
tive que sair de 14 também.
Entdo comecei a fazer a
divulgagdo do meu trabalho
e a idéia de criar essa
organizacdo. A associacdo ja
constituida tem o nome de
Associacdo dos Agricultores
Agroflorestais de Ribeirdo
(Aflora).

Minha vida, daqui para
frente, é concluir aquilo que
penso fazer nos proximos
dez anos. Vou devagarinho,
mas com tudo planejado
antes. Vou tentar mostrar o
que os agricultores daqui
nunca viram, porque, além
das capacitagdes, do que
tenho visto, tento criar e
fazer diferente. A propria
natureza tem mostrado e
ensinado, e a gente deve
aprender. Porque a gente
deve ter criatividade,
aprender com a natureza.
Pretendo, nestes 10 anos,
ver minha parcela de uma
ponta a outra, uma floresta
com frutas, vivendo sé6 do
rendimento das fruteiras”.
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Resultados das
Ex]oer‘léhcms:
Mudan¢as Petcebidas ha Vida
dos Agricul’cores

“Antes de ir pata Recife Um dos principais avangos

COMeY'cialiZal", 2 minha vida do trabalho com a agrofloresta

et'a ho sitio. denlto de ¢asa e a comercializagdo nos espagos
, .

N ) agroecolégicos é em relagdo a
Eu hao sakia hem falar

seguranca alimentar, com mudangas

direito. Hoje, el Me cohsidero significativas na alimentacdo do dia-
uma mulhet libetrta!” (Doha a-dia dos agricultores. Essa melhoria
Tetezn, do ESP'AQO Agr‘oCoIo’gico é favorecida pela diversificagdo

das Gr‘agas) da ?rodugéo de frutas,' h?rtaljgas
e raizes, para a comercializagdo e

0 auto-consumo, bem como pelas

capacitagdes e intercdmbios entre

agricultores.

0 processo de planejamento das
unidades familiares tem possibilitado
estabelecer uma oferta mais constante
para a comercializagdo e tem garantido
a melhoria na qualidade de vida,
através do incremento econdmico-
financeiro. A entrada semanal de
dinheiro proporciona momentos
de lazer para a familia e, como
conseqiiéncia, relagdes familiares mais
harmdnicas e melhor organizagdo para
o trabalho.




Além de uma maior estabilidade
econdmica, o dinheiro deixa de ser
controlado exclusivamente pelo chefe de
familia. Mulheres e jovens tém acesso aos
recursos. As mulheres ndo precisam mais
sair para trabalhar como domésticas para
complementar a renda familiar, sentem-se
com mais autonomia porque, inclusive, ndo
tém mais patrdes. O recurso que vinha da
atividade de doméstica agora vem da feira.

Um dos principais aspectos percebidos
na vida das familias € a melhoria na
salde trazida com a implementagdo da
agricultura agroflorestal. Essa mudanca
é muito valorizada e marcante nos
depoimentos das familias, que citam,
como exemplo, a melhoria da alimentagao
com a introducdo do mel e do prépolis,

a redugdo de gastos com remédios e da
freqliéncia de idas aos hospitais.

As familias percebem que as mudangas
feitas em suas propriedades influenciam
0s vizinhos, mesmo que eles ndo estejam
participando diretamente. Essas mudancas
também tém motivado outros membros
da familia, até os que apresentavam mais
resisténcia ao trabalho, em razdo do seu
carater inovador e diferenciado das formas
tradicionais de produzir.

Além dos aspectos citados acima,
percebe-se uma maior auto-estima entre
homens e mulheres. Uma satisfagdo pelo
que fazem, uma certa profissionalizagdo
uma vez que avangam no desenvolvimento
da agricultura, adquirindo novos
conhecimentos e novas técnicas e
tornando-se, além de agricultores e
agricultoras, comerciantes.
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Esse aumento da auto-estima tem
impactos sobre as relagdes sociais
das familias, sua amplitude (com os
consumidores e o poder publico) e
qualidade (conseguem se comunicar
melhor, abordar e convencer os clientes).
Sentem-se mais cidaddos, reconhecendo
e conquistando seus direitos. Também
percebem claramente a diferenca da venda
ao atravessador e aquela feita diretamente
no Espaco. Essa renda adicional gerada é
usada para investir no processo produtivo,
no beneficiamento e geracdo de novos
produtos, e no conforto da familia.

As relagdes de género também se
modificam. Experiéncias impulsionadas
pelas mulheres permitem mudancas
significativas no sistema de produgéo
e motivam a participacdo dos filhos e
maridos. Elas tém tido um destaque
maior no transporte dos produtos e na
organizacdo das contas da familia. Um dos
aspectos mais bem observados pelo grupo
¢ o fato de que as mulheres assumem a
grande responsabilidade pela manutencao
da casa.

As feiras e espagos agroecologicos
assessorados pelo Centro Sabia ja
influenciaram outras organizagdes. Em
1997, quando comecou a experiéncia, ndo
havia feiras agroecoldgicas em nenhuma
capital do Nordeste. Hoje, em Pernambuco,
ha 25 feiras agroecoldgicas que, de uma
forma ou de outra, fizeram intercambio
com o Espago.

&7
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Renda Familiatl hos Espagos de
Cometcializagao Agl‘oecO]égica

Com o objetivo de estabelecer um recorte
no que diz respeito a questdo econdmica
no processo de sistematizacdo do Espago
Agroecolégico, foi realizada uma pesquisa
sobre o custo da comercializagdo dos
agricultores que desenvolvem Sistemas
Agroflorestais em suas propriedades. Essa
pesquisa abrangeu uma pequena amostra
dos participantes dos trés espagos de
comercializagdo sistematizados.

0 levantamento foi realizado nos meses
de agosto e setembro de 2003, sendo obtidas
informagdes referentes ao faturamento semanal
dos agricultores e suas despesas correntes:
transporte, fundo de feira e outros, como
venda de produtos de terceiros, aquisicdo de
sacolas plasticas e outras embalagens, gastos
com manutencdo das barracas, compra de
batas e bonés, e pagamentos de empréstimos
pessoais feitos ao fundo de feira.

Foram esses os agricultores que
participaram do levantamento:

Rafael Justino, Pedro Custodio,
Antdnio Custddio, Jodo Custddio,
Jodo Elias, Claudio e Teresa, Lourdes
Negromonte, Biu Inacio, Catonho da
Agroflor, e Jones e Lenir, do Municipio
de Abreu e Lima, participantes do
Espaco Agroecologico das Gragas;

Edmilson, Paulo Herminio, Antdnio
Herminio, Jodo Bird, Zefinha, Antdnio
Branco, Dedé e José Assuncdo, todos
agricultores da Agroflor, participantes
do Espago Agroecolégico de Boa
Viagem.

Noé, Ivonete, Keda, Dona Pequena
e Aldecir, agricultores da Adessu,
participantes da Feira Agroecolégica
de Serra Talhada.

Tabela 1 - Renda dos agricultores do Espaco Agroecolégico das Gragas - Periodo ago/set — 2003

G GE
mensal

R$ 1.202,00

G
Liquida
2.404,00 70%

Produtos de
Terceiros

546,00

Receita
Bruta

3.432,00

Agricultor Transporte Outros

Rafael R$ 400,00 12% 16% R$82,00 2%

Anténio Custédio  1.030,00 R$ 320,00 31% - R$8500 8% 625,00 61% R$ 312,50

Jodo Elias 4.245,00 R$ 800,00 19% 1.405,00 33% R$200,00 5% 1.840,00 43% R$ 920,00

R$ 829,00

Lourdes 1.980,00 R$ 280,00 14% - R$4200 2% 1.658,00 84%

Catonho 2.448,00 R$280,00 11% - - R$111,00 5% 2.057,00 84% R$ 1.028,50

MEDIA 254290 R$ 356,00 14% - R$91,30 4% 1.649,90 65% R$ 824,95




As informagdes obtidas ddo uma idéia
aproximada da renda liquida mensal dos
agricultores, uma vez que foi realizada em
um periodo curto de tempo e com nimero
reduzido de agricultores.

As tabelas 1 a 3 mostram a Receita Bruta
Total obtida por agricultor ou familia durante
os meses da pesquisa. Dessa renda, sdo
subtraidos os custos de transporte, venda de
produtos de terceiros (que sdo produtos de
agricultores socios de uma das associacdes
credenciadas, mas que ndo participam
diretamente da comercializacao) e outros
custos, obtendo-se, assim, a Renda Liquida
Total e, por fim, a renda mensal estimada. As
porcentagens representam o valor de cada item
em relagdo a Receita Total Bruta.

0O Grafico Comparativo da Renda Média
obtida pelos agricultores que fazem parte da
amostra reflete realidades muito distintas.
Enquanto os Espagos do Bairro das Gragas e
de Boa Viagem estdo localizados na capital do
Estado, a Feira Agroecoldgica de Serra Talhada
esta localizada em um municipio do Sertdo e
sofre a concorréncia da feira tradicional. Além
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disso, o Espago Agroecologico das Gragas é
mais antigo e por isso mais consolidado. Nas
Gragas, os participantes tém renda mensal
média acima de R$800,00 (equivalente a quase
3 salarios minimos que, a época, era de R$
300,00). No Espago de Boa Viagem, a renda
meédia atinge quase um salario minimo e meio
(valor da época). Além disso, esse espaco foi
criado em 2001, quatro anos depois do Espago
das Gracas.

Essa diferenca é marcante. Recife tem uma
populacdo de um milhdo e meio de habitantes,
enquanto a de Serra Talhada ndo passa de
70 mil. 0 Produto Interno Bruto (PIB) (que
reflete a renda gerada na cidade das diversas
atividades econdmicas) do Recife, em 2002,
foi de R$ 1,4 bilhdes, enquanto o de Serra
Talhada é 50 vezes menor, em torno de R$
209 milhdes, ou seja, a renda bruta gerada
no Recife é 50 vezes maior que a gerada em
Serra Talhada. Essa realidade, face ao tempo
de existéncia dos Espacos de comercializagao,
justifica em parte a diferenca de renda
dos grupos de agricultores e o fato de os
agricultores que estdo em municipios ao redor

TABELA 2. Renda dos agricultores e agricultoras do Espaco Agroecolégico - Gracas, acompanhados pelo Centro Sabia
no periodo de setembro de 1998 a agosto de 1999

Receita
TN EELEY

9.100,00

Agricultores

Claudio/Teresa

Pedro/Antonio C. 11.500,00
Antbnio/Maria 4.470,00
Jones/Lenir 8.560,00

MEDIA 5.452,22

Custo
Transporte

1.000,00

1.460,00

1.410,00

1.000,00

1.160,00 (21%)

Outros :
Produtos terceiros
custos

5.460,00

1.150,00

447,00

250,00

428,00

- 1.245,00 (23%)

Renda
liquida anual

60% 2.640,00

% terceiros

10% 8.890,00

10% 2.613,00

5% 7.132,00

- 4.605,00 (84%)

G
familiar mensal
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do Recife (com PIB inferior ao de Serra
Talhada) procurarem a capital para vender
seus produtos, apesar de terem no item

transporte o maior elemento de custo, além

do cansago e do desgaste de uma noite
sem dormir para fazer o deslocamento.
Essa estratégia seria impossivel para os
agricultores de Serra Talhada, que esta
localizada a muitas horas da capital.
Além disso, Serra Talhada é um
municipio pequeno, no Sertdo de
Pernambuco, onde o trabalho de
sensibilizacdo da populagdo para o
consumo de produtos agroecoldgicos
esbarra em questdes como valores
culturais, financeiros e de producao.
Por outro lado, a Feira de Serra
Talhada nos leva a uma reflexdo sobre sua
importancia na economia local. Ainda
que envolvendo um pequeno grupo de
agricultores e agricultoras, essa Feira
esta diversificando a oferta de produtos
na cidade, pois oferece uma gama de
produtos mais adequados a satde da
populacdo pelo mesmo preco dos produtos

tradicionais. Também gera um dinamismo rural
diferenciado entre os participantes que estao
mais capacitados, que se profissionalizam e
desenvolvem novos potenciais.

Analisando mais de perto as tabelas de
receita bruta e despesas, verificamos uma
diferenca consideravel de um agricultor
para outro. Essas diferencas se devem
principalmente ao grau de diversidade dos
produtos levados a feira. Normalmente, os
agricultores e agricultoras que tém maior
diversidade de produtos e com beneficiamento
mais elaborado conseguem maior renda.

Por outro lado, os agricultores com menor
renda sdo os que comercializam basicamente
hortalicas, um produto com alto custo de
producdo e baixo valor de mercado.

Ha casos especiais também, como o de
“Seu” Noé, que vende caldo de cana em Serra
Talhada. Esse produto, além de ter o diferencial
do beneficiamento realizado, tem grande apelo
popular e cultural, pois é uma das bebidas
mais apreciadas na Regido.

0 transporte é o item que representa, na
maioria dos casos, o maior custo. Isso se d3,

Tabela 3 - Renda dos agricultores do Espaco Agroecolégico de Boa Viagem - Periodo ago/set — 2003

Agricultor

Edmilson R$ 1.702,25

Antonio H.

Receita Bruta

R$ 260,00 15%

R$ 702,30 R$ 220,00 31%

Transporte Terceiros

Outros !Rer!da Renda mensal
Liquida

R$ 132,25 8% 1.310,00 77% R$ 655,00

R$ 102,30 15% 380,00 54% R$ 190,00

Zefinha R$ 1.894,00 R$ 270,00 14% = R$ 158,00 8% 1.466,00 77% R$ 733,00

R$ 691,50

Dedé

TOTAL R$ 1.229,33

R$ 270,00 39%

R$ 243,75 20%

R$ 84,50 12% 337,00 49% R$ 168,50

R$ 114,33 9% 848,88 69% R$ 424,44



principalmente, pelo fato de que todos os
agricultores moram em outros municipios
e precisam deslocar-se até o local da feira,
seja em Recife ou em Serra Talhada. Em
alguns casos, para diminuir os custos com
esse item, os agricultores articulam-se em
grupos para a divisdo das despesas de
transporte.

Para outros, o maior custo é
representado pela venda de produtos de
terceiros. Segundo o regimento interno dos
Espacos, ndo é permitido que um agricultor
aja como atravessador, comprando
produtos de outros para comercializar.
Assim sendo, toda a renda obtida com a
venda desses produtos é revertida para
o agricultor que os produziu. Essa renda,
conforme demonstragdo na tabela, é
bastante significativa, variando de 8% a
50% do valor total da renda bruta. No caso
de Claudio e Teresa (Gragas), esse valor é
dividido entre duas familias.

Agricultor Receita Bruta

R$ 626,00

Transporte

R$ 90,00

14%

Keda R$ 355,00 R$ 27,50 8%

Aldecir R$ 300,00 R$ 64,00 21%

MEDIA R$ 398,20 R$ 52,10 13%

Tabela 4 - Renda dos agricultores do Feira Agroecolégica de Serra Talhada - Periodo ago/set — 2003

Terceiros

R$ 30,00

R$ 30,00
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Outro ponto importante a observar é a
porcentagem da renda que permanece com
o agricultor, atingindo até 90%. Esse valor
¢ bastante significativo, pois percebemos
o retorno econdmico que o agricultor e
sua familia estdo obtendo com a mudanca
do sistema produtivo e com o processo
de organizagdo para a comercializagéo ja
mencionado por eles durante as Oficinas de
Construgdo da Linha do Tempo.

Renda Renda
Liquida mensal

R$ 253,00

Outros

1% R$ 506,00 81%

R$ 2325 7% R$ 304,25 86%

10% R$ 206,00 69%

R$ 2758 7% R$ 318,52 80%

R$ 152,13

R$ 103,00

R$ 159,26
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A evolug¢ao da Renda ho Espago
Agl"oecO]chicO das Gragas

No Espaco das Gragas foi realizado um levantamento no periodo
de 1998 e 1999, com metodologia similar ao levantamento de 2003,
permitindo comparar a evolugdo da renda de algumas familias e da
meédia dos participantes do Espaco.

Os agricultores que apresentaram maior salto na renda auferida
foram Claudio e Teresa, que cresceram em 378% sua renda liquida
em quatro anos. O casal Jones e Lenir, que apresentam a maior renda
liquida do grupo, ja estavam em um patamar alto em 1999, bem
acima dos outros companheiros, e viram crescer sua renda em 125%
no periodo. Pedro Custddio e Antonio Custddio (filho e pai) tiveram o
menor crescimento de renda do periodo, em grande parte devido a
restricdes de terra para plantar e ao baixo grau de beneficiamento e
diversificagdo.

Mas, de forma geral, o resultado € muito significativo. A renda da
média dos agricultores que compdem a amostra cresceu em 192% em
quatro anos.

Esses resultados sdo significativos para as familias, para o
Centro Sabia, mas também para politicas publicas voltadas para
agricultores que atuam em areas proximas de grandes centros
urbanos. Contudo essas politicas devem encarar os desafios desse
dialogo do rural com o urbano, considerando as dificuldades que os
agricultores ainda enfrentam para conseguir locais para fazerem a
comercializagdo dentro das cidades, a despeito do grande interesse
dos consumidores.
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Renda Média Mensal nos Espacos Agroecoldgicos
Periodo ago/set 2003

Renda Média R$900,00
Mensal dos
Agricultores/as

R$800,00

R$700,00

R$600,00

R$500,00

R$400,00

RSL24, bk

R$300,00

R$200,00 -

R$100,00 -

R$ 00,00 -

Espagode Boa Viagem Espago das Gragas Feirade Serra Talhada

Evolucdo da Renda Liquida
Periodo 1999/2003

Renda  R$1.400,00

Liquida

R$1.200,00

R$1.000,00
R$800,00
R$600,00
R$400,00
R$200,00 ' '
R$ 00,00 - . : . ‘

Rafael Pedro Antbnio  Cldudio/Teresa Lourdes  Jones e Lenir MEDIA Agricultores/as
Custédio Custddio

1999 W 2000
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Resultados da
Sistematizag¢ao

A prética de reflexdo sobre os processos vividos ndo é

novidade para o Centro Sabia e os agricultores e agricultoras “A
que, juntos, tentam construir uma nova forma de fazer sjs{ema{jzagao
a agricultura. Por isso, a metodologia da sistematizacdo ¢ also escrito

de experiéncias foi aplicada com relativa tranqilidade

" com vida.”
pelos participantes, que superaram a falta de tempo e as

demandas do trabalho do dia-a-dia para reconstruirem (Aldo’
parte de sua historia. Cootdehadot do
Os resultados da sistematizacdo para o Centro Sabia Centro Sabia)

foram muito significativos. A principal conclusdo do grupo
foi de que, sim, a sistematizagdo tem valor ndo apenas pelos
produtos que gera. Mas, principalmente, tem o valor das
relacGes estabelecidas no seu processo e da possibilidade
de identificar as aprendizagens e o crescimento individual
e coletivo. Dessa forma, a sistematizacdo foi novamente
percebida pela entidade como um elemento de apoio a
tomada de decisdes. Em sintese, como instrumento de
melhoria da pratica.

Outro resultado da sistematizacdo foi a incorporagdo
de novas metodologias de trabalho. Um exemplo
disso é a técnica da “Linha do Tempo”, que imprimiu
uma dindmica bastante produtiva nas oficinas
de sistematizacdo e, posteriormente, ajudou a
organizar outras reflexdes do grupo.




0 processo da sistematizacdo também permitiu compartilhar
conhecimentos e apoiar novas experiéncias. Em uma oficina
para construcdo da linha do tempo na Feira de Serra Talhada,
no Municipio de Triunfo, foram convidados, além dos
agricultores que construiram a experiéncia de Serra Talhada,
outros agricultores que pretendem iniciar mais um espago
de comercializagdo. Essa dindmica impactou fortemente
os agricultores de Triunfo, que passaram a ter uma melhor
percepcdo das dificuldades e oportunidades envolvidas nesse
tipo de iniciativa a medida em que entenderam o processo de
construcdo da Feira de Serra Talhada.

A sistematizacdo também teve reflexos nas assembléias com
os agricultores, quando, mais uma vez, o exercicio da Linha do
Tempo ajudou a resgatar alguns principios estabelecidos durante
a constituicdo do Espago Agroecoldgico. A partir dessa reflexao,
os agricultores resolveram retomar uma pratica que haviam
adotado por um certo tempo e que depois abandonaram, que
era a caixa para consulta da opinido dos consumidores.

A pesquisa de renda realizada no ambito da sistematizacdo
contribuiu para que os agricultores percebessem e refletissem
sobre suas receitas e despesas. Esse fato trouxe os agricultores
para mais perto da sua realidade, principalmente dos ganhos
do processo, e foi um momento de insercdo e ampliagdo de
consciéncia.

A discussdo sobre o documento de sistematizacdo ajudou
a incorporacdo de novos membros a equipe do Centro Sabia,
que entenderam melhor como o processo de comercializagdo
€ um elemento motivador para o trabalho com os sistemas
agroflorestais.

A sistematizacdo ajudou, também, a rever os papéis da
assessoria ao processo de criacdo e o fortalecimento das feiras,
possibilitando uma reflexdo sobre a relagcdo com os agricultores
e suas associacdes, sempre tendo como referéncia a geragdo de
autonomia das entidades e dos proprios agricultores.

A sistematizacdo teve outro papel significativo nos novos
projetos e no debate com uma das agéncias apoiadoras,

a Organizagdo Intereclesiastica para a Cooperacdo ao
Desenvolvimento (ICCO), porque colocou na mesa e discutiu o
que de fato esta acontecendo, com mais elementos da realidade.
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“Nao e facil.
Oitenta por cento
do hosso tempo

foi investido ha
pratica, ho fazer
com os agr‘icul’to‘r‘es.
Entao hossa fala

é pautada pela
pratica. E, de
l"e]oeh’te, comegamos
a pel'cebel' que ha
muitos relatotrios

e que, em alguns
momehtos,
precisavamos de
informag¢des que
hao eXistiam.
Essas informagdes
estavam ha cakbeg¢a
das pessoas. Pot
isso, precisamos
estar com uma m3o
ho facao e outra
ho ¢computadot,
regis’cr‘ahdo o que
esta acontecendo.
Acho que Podiatnos
estar influenciando
mais... O poder de
influéncia, sem

a sistematizagdo,
vail indo embota...”
(Aldo, Cootdenador
do Centro Sakia)
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REGIMENTO INTERNO

CAPITULO |

Historico e Contexto

Art. 1 - O Espago Agroecoldgico (E. A.), localizado
inicialmente em Recife/PE, & um espago onde sdo
comercializados produtos sem agrotoxicos, e
aditivos quimicos, produzidos por agricultores(as)
familiares. A comercializagdo no E. A. comegou em
16 outubro de 1997 e vem sempre amadurecendo
e crescendo. A fundacdo foi incentivada pelo
Centro Sabia de Recife e a Associagdo dos Amigos
do Meio Ambiente de Gravatd (AMA-Gravatd).
Essa integracdo de entidades na criacdo desse
ponto de vendas, favoreceu uma dindmica de
melhorar as relagdes entre os/as produtores/as e
consumidores/as, na valorizagdo do agricultor(a) e
do produto agroecoldgico e na eliminacdo do papel
do atravessador(a) na comercializagao.

Inicialmente o Espago Agroecoldgico consistiu
de agricultores/as de oz municipios do estado de
Pernambuco: Bom Jardim, Gravatd, Chd Grande e
Abreu e Lima, e o1 (uma) pessoa do municipio de
Campina Grande/PB. Sendo um espago pequeno,
o E. A. funcionou nos primeiros 02 anos como se
fosse uma grande familia. Durante esse periodo,
a administracdo do E. A. foi feita informalmente.
Com o crescimento, porém, veio a necessidade
de formalizar a administragdo e ao mesmo tempo
construir um regimento interno.

Durante 1999 e 2000, foram tomadas varias
decisdes importantes sobre a administracdo do
E. A. Com essas decisdes registradas nas atas das
Assembléias Gerais e das reunides da Coordenacéo,
facilitou a organizacdo dessas decisdes num
documento s6. Além disso, a comissdo responsavel
para elaborar uma proposta de Regimento Interno

adotou algumas normas do Manual de Certificagdo
da Associagdo de Agricultura Organica (Sdo Paulo,
1998) e das Diretrizes para o Padrdo de Qualidade
Organico “Instituto Biodindmico” (8* Edicdo).
Agradecemos a autorizagdo dessas entidades de
usar suas normas e diretrizes.

Queremos que este documento seja usado
para esclarecer duvidas e também como uma
importante ferramenta para o crescimento do
trabalho, ndo s6 da comercializagdo, mas também
do trabalho que é realizado em cada municipio
pelas organizacdes e associacdes com relagdo a
producdo, que é sempre baseada em propostas
ecologicamente sustentaveis.

Cadaespagodecomercializagdoqueforcriado
com o nome e logomarca “Espaco Agroecoldgico”
obedecera a este Regimento Interno.

CAPITULO II

Dos Objetivos/Principios

Art. 2 - Desde o inicio, os objetivos/principios do E.
A. foram os seguintes:

I- Incentivar, apoiar e difundir uma forma
de agricultura ecoldégica e economicamente
sustentavel, e que seja socialmente justa;

Il - Incentivar a agricultura familiar;

Il - Comercializar diretamente para o consumidor,
criando novas relagdes sociais;

IV- Promover o intercdmbio entre as diversas
instituicoes ligadas ao trabalho com agricultura
familiar sustentavel;

V - Assumir os compromissos que sdo tratados de
forma coletiva;

VI - Valorizar as decisdes coletivas do grupo do
espaco agroecologico.
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CAPITULO 11l

Das Arrecadagoes

Art. 3 - O Fundo

I- OFundodoE. A. éuma contribuicdo dada por
cada socio/a que comercializa diretamente ou que
envie produto para o E. A;

Il- Cada espaco de comercializagdo que for
criado com o nome de Espago Agroecoldgico terd
seu Fundo proprio.

Ill - Os recursos arrecadados pelo Fundo serdo
utilizados para a manutencao e o melhoramento
do Espaco, sempre priorizando as necessidades
mais urgentes;

IV - 0 Fundo é composto por uma taxa de adesdo
para cada produtor novo que for comercializar
no E. A. Os agricultores com barraca na feira
pagardo 100% da taxa de adesdo. Os agricultores
que mandardo seus produtos pagardo 50% da
taxa quando comegam a mandar seus produtos e
50% quando vierem a montar sua barraca propria
de comercializagdo. A taxa de adesdo ndo sera
devolvida se, por qualquer motivo, o agricultor
deixar de participar ou de mandar seus produtos
paraoE. A. eoseuvalorserda deR$ 50,00 (CINQUENTA
REAIS);

V - Serd cobrada semanalmente uma taxa, cujo
valor ¢ estipulado consensualmente em Assembléia
Geral e registrado em ata de cada produtor que
comercializa no E. A. Essa taxa também é cobrada
dos/as produtores/as que enviam seus produtos
(referente a 50% do valor da taxa que paga o
feirante; ex. se o feirante paga R$ 2,00 quem mandou
produtos pagara R$ 1,00) e que sao vendidos como
de “terceiros”, de acordo com a defini¢cdo de terceiro
aprovada pela Assembléia do E. A. , que ¢ aquele
produtor/a que pratica agricultura dentro das
orientacdes de produgdo organica ou agroflorestal,
e que seja ligado/a a uma instituicdo/associacdo
local que atue dentro das mesmas orientacdes;
VI- Uma taxa, cujo valor é estipulado
consensualmente em Assembléia Geral e registrado
em ata serd cobrada semanalmente de cada
produtor para cobrir despesas seqgundo os custos
de cada espago de comercializacdo que leve o nome
deE. A.;

VIl - A auséncia eventual do participante ao E.
A., ainda que causada por motivos alheios a sua
vontade, ndo o dispensa do pagamento da taxa
semanal;

VIIl - Os valores cobrados serdo discutidos e
definidos anualmente, sendo estabelecidos pelos
socios do E. A, e aprovados nas Assembléias
Gerais;

IX - AarrecadacdodoFundodoE. A. seré feita pelo
tesoureiro do E. A.; devendo este prestar contas nas
reunides da coordenacdo e nas Assembléias Gerais;
X- O Fundo podera ser usado ainda como
empréstimo ou ajuda de emergéncia, em casos
de extrema necessidade de algum/a sécio/a do
E. A., desde que a solicitacdo seja direcionada
ao trabalho na propriedade ou a aspectos de
comercializagdo. A solicitacdo sera discutida e
aprovada pelo grupo, tendo a coordenacgdo o
papel de liberar o recurso.

CAPITULO IV

Dos Produtos, Precos, Feirantes e Barracas

Art. 4 - Produtos

I- Todos os produtos comercializados no
E.A. deverdo ser produzidos por agricultores/as
socios/as de organizagdes/associacdes locais que
estejam credenciadas pelo E. A.;

Il- Em casos especificos, a serem avaliados
pelo E.A., poderdo ser credenciadas organizagdes
regionais ou instituicdes que representem os
agricultores, quando estes ainda ndo estiverem
organizados em associagcdes proprias especificas,
por um periodo ndo superior a um ano. Ao fim
deste periodo os agricultores participantes do E. A.
devem estar organizados em associacdes locais e
especificas devidamente constituidas, que poderdo
ser credenciadas pelo E. A.

Il - A produgdo desses produtos devera ser feita
respeitando os critérios de producdo organica ou
agroflorestal e, caso os produtores praticassem a
agricultura convencional anteriormente, deve ser
respeitado, nas areas de produgdo agroecologica,
o periodo de transicdo de pelo menos um ano antes
do produto poder ser comercializado no E.A.



IV - Tanto os produtos de origem animal quanto
os produtos beneficiados devem ser produzidos
segundo os principios estabelecidos pelo grupo de
produgdo animal e pelo grupo de beneficiamento
da produgdo;

V- Cada associagdo/entidade local ou
instituicdo que representa os agricultores deve
fornecer periodicamente a Coordenacdo do
Espaco Agroecoléogico uma lista de todos os
produtos produzidos por todos/as os/as socios/
as que participam do E. A.

Art. 5 - Apresentacdo dos produtos

I- Sejam frutas, verduras, remédios caseiros
ou produtos beneficiados, sua apresentagdo é de
suma importancia. Sendo necessdrio uma boa
apresentacdo do produto na barraca, para atrair
clientes e também mostrar o profissionalismo dos
produtores do E. A. Apesar da uniformidade das
barracas, cada produtor tem livre oportunidade
para expressar seu estilo e carater individual;

Il- E recomendado que seja feita uma selegdo
préviaaoprocessodecomercializagdo, considerando
que apenas deve ser levada mercadoria de
qualidade;

- Os produtos comercializados devem ser
apresentados com o nome e o respectivo preco;

IV - Evitar que os produtos sejam expostos no
chdo, o que pode comprometer a comercializacao,
em funcdo da falta de higiene, da dificuldade do/
a consumidor/a em separar o produto e também
para melhorar o fluxo das pessoas no E. A.

Art. 6 - Tabela de precos

I- Os precos dos produtos agroecoldgicos
vendidos no E.A. serdo discutidos a partir de
pesquisa realizada nos supermercados e nas
feiras livres no grande Recife, e discutidos nas
reunides da Coordenagdo e Assessoria, e aprovados
pela Assembléia Geral, ficando aberto para a
participacdo do/a consumidor/a;

II-  Um dos principios do E. A. é que todos os
participantes venderdo seus produtos com um
preco justo que ndo varie bastante durante o ano;
- O E. A. sempre terd uma tabela de precos, a
qual receberd uma avaliacdo de no minimo a cada

SABIA - A Experiécia com Comercializagdo Agroecolégica

06 meses. A tabela apresenta um preco maximo e
minimo para todos os produtos. A variacdo pode
refletir diferencas em tamanho e quantidade da
mercadoria;

IV-  Os precos estabelecidos na tabela deverdo ser
aplicados por todos/as os/as socios/as que estdo
comercializando, nunca aplicando pregos fora do
estabelecido;

V-  Sera afixada uma tabela de precos em cada
barraca, com os produtos que sdo vendidos pela
mesma.

Art. 7 - Apresentacdo dos Feirantes

I- A apresentacdo de cada familia no E. A. é
importante para uma boa identificagdo por parte
do/a consumidor/a.

Paragrafo i12- O participante deve:

B Usar camisa branca, bata, boné ou bandana,
lenco, e cracha padronizados;

B Ter bom comportamento - simpatico, feliz,
sensivel, colocando o cliente em primeiro lugar;

H  Manter ao maximo o respeito e a civilidade.

Art. 8 - Ficha de Produgdo

I- Cada associacdo/entidade local devera
fornecer semanalmente a Coordenacdo do E.A.
uma ficha contendo informacdes sobre a espécie/
tipo de produto, o volume de produtos trazidos,
volume comercializado e o preco que foi vendido,
isso para um melhor monitoramento do E. A.;

Il- Essa ficha devera ser fornecida a cada
associacdo/entidade local pela Coordenacao e
Assessoria do E. A.

Art. 9 - Barracas

I- As familias devem possuir barracas, que
podem ser individuais ou coletivas, sempre
padronizadas conforme modelo estabelecido pelo
Espaco Agroecoldgico.

Paragrafo 12 - O participante deve :

B Manter a barraca sempre limpa e em bom
estado de conservagdo;

B  Utilizar o toldo e a saia na barraca;

B Ser responsavel pela manutencgdo periddica
de sua barraca.
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CAPITULO V

Dos grupos de Producdo

Art. 10 - Nas varias reunides do grupo, foram
elaborados pelos/as agricultores/as principios
orientadores de produgdo para os grupos de:
Producdo vegetal, Producdo animal e Produtos
Beneficiados.

I- Grupo de Producdo Vegetal

Toda familia de agricultor deve procurar:

B Trabalhar na propriedade sempre buscando o
equilibrio ambiental, respeitando, conservando
e recompondo 0s recursos naturais;

B Aproveitar ao maximo possivel os insumos
produzidos a partir dos recursos disponiveis na
propriedade;

B Planejar a propriedade na perspectiva de
planejar e diversificar a produgdo, introduzindo
na propriedade espécies para: consumo
da familia, comercializando o excedente;
producdo de matéria organica; alimentacdo
animal e reflorestamento;

B Preservar e ter cuidado especial com as fontes
de agua, buscando recompor a mata ciliar
(no entorno dessas fontes, corregos, riachos,
acudes, barragens);

B Plantar na propriedade espécies para:
construgdes, cercas vivas, quebra vento,
lenha/energia, adubacdo verde (leguminosas),
cobertura morta e viva e pasto para abelha;

B Plantar espécies consideradas repelentes
para ajudar a afastar os insetos das lavouras,
como também para a producdo de defensivos
naturais, como por exemplo: cravo de defunto,
arruda, nim, horteld, urtiga, pimenta, alho
cebola, sisal, angico, pinha, fumo (desde que
produzidas nas propriedades organicas);

B Dar prioridade na produgdo, troca e aquisicdo
de sementes organicas e de variedades (ndo
hibridas);

B Usar defensivos naturais e bio-fertilizantes
liquidos, para nutricdo, prevencdo e controle
de pragas e doengas nas lavouras, como

por exemplo: supermagro, calda bordalesa,
macerado de nim, 6leo de sementes de
nim, urina de vaca, 6leo mineral, macerado
de angico, macerado de fumo (desde que
produzido na propriedade), urtiga, pimenta,
bacilus turigiensis, fermento bioldgico;

B Dar prioridade ao uso direto de: esterco de
animais criados de forma orgénica, farinha
de ossos auto-clavada, torta de mamona,
calcario dolomitico e calcitico, pé de gesso,
cinzas de madeira, farinha de chifres, fosfatos
naturais, vermicomposto (himus de minhoca),
composto organico, bokashi, pdé de rochas,
micronutrientes (sulfato de cobre, sulfato de
manganes, bérax, molibidato de sddio, sulfato
de zinco, sulfato de ferro) nos biofertilizantes
(super-magro);

B Priorizar praticas agroflorestais, em areas com
declive acima de 50%, com faixas de retencdo;

B Manter ou implantar na propriedade, pelo
menos:

10% de sua area total, uma reserva agroflorestal, no 1° ano

1I5% de sua area total, uma reserva agroflorestal, no 2° ano

20% de sua area total, uma reserva agroflorestal, no 3° ano

ou 20% de sua area total, uma reserva florestal, priorizando
ostopos e encostas;

B Buscar utilizar a irrigacdo de forma
ecologicamente sustentavel - priorizando os
sistemas de gotejamento e micro-aspersdo,
sem desperdicios e utilizando os horarios mais
frescos do dia (comego da manha e final da
tarde);

B Realizar na propriedade, praticas de
conservagdo de solo, como por exemplo: curva
de nivel, plantio (direto) na palha, cobertura
morta, faixas de retencdo, patamar de pedras,
terraceamento, rotacdo de culturas com
leguminosas e plantio misturado;

B Consultar os técnicos das entidades parceiras
sobre quaisquer usos de produtos e praticas
que ndo estejam descritas nessas normas de
producdo vegetal.

B O lixo da propriedade deve ser reduzido,
reutilizado e reciclado o maximo possivel.



Toda familia de agricultor esta proibida de:

Usar  produtos quimicos industrializados
(agrotdxicos e adubos) na propriedade;

Usar fogo como pratica agricola e queima de
lixo doméstico;

Usar defensivos a base de substancias derivadas
de produtos quimicos, como por exemplo:
querosene, sabdo em pd, sabdo que contenha
soda caustica, creolina, dgua sanitaria, 6leo de
motor;

Plantar de ladeira a baixo (desde que em casos
especificos, com orientagdo técnica de cultivos
com faixas de retencdo);

Usar produto quimico para amadurecer os
frutos, como por exemplo: carbureto na
banana, etrel no abacaxi; etc.;

Usar adubos organicos derivados de animais
que tenham sido alimentados ou tratados com
racdo que contenham componentes quimicos
nocivos a salide, como por exemplo: cama de
galinha (frango de corte e postura); esterco
de gado de criagdo convencional onde se usa
herbicida que recebe horménio;

Colher frutos verdes (sem estar de vez ou
maduros) para comercializa-los.

Il - Grupo de Producdo Animal

Toda familia de agricultor deve procurar:_

Sempre que possivel criar animais contribuindo
para cobrir a demanda de adubo animal da
atividade agricola da propriedade, observando
a capacidade de suporte da pastagem;
Criaranimais, respeitando o seu comportamento
natural por exemplo: galinha cisca a terra;
porco fuga a lama; coelho cava a terra; vaca
pasta;

Procurar adquirir animais de criacdes organicas.
No caso de adquirir animais de criagdes
convencionais, obedecer aos limites de idade:

Frangos para Carne 30 dias
Suinos 60 dias
Galinhas poedeiras 150 dias
Outras Aves 30 dias
Caprinos / Ovinos 90 dias
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Construir instalagdes com estrutura adequada
para cada tipo de criagdo, conservando-
as sempre limpas e desinfetando-as
periodicamente no intervalo de 3 meses, com
cal virgem ou lanca chamas em ambientes
fechados;

Trabalhar na perspectiva de wmanejar a
propriedade o quanto possivel para a auto-
suficiéncia total de alimentos, primando
pela diversificagdo nutricional alimentar
indispensavel aos animais;

Planejar a produgdo de alimentos na
propriedade, compativel com o numero de
animais;

Promover praticas de conservacdo de alimentos
(fenagdo, silagem) para o periodo de verdo;
Utilizar complementos wminerais, como: sal
grosso, sal wmineral, sal warinho, fosfato
bicalcico, p6 de rocha e melago de cana
organica;

Cultivar na propriedade plantas medicinais e
da flora nativa que possam ser utilizadas na
fabricacdo de medicamentos alternativos;
Trabalhar na perspectiva da reproducdo animal
ser realizada de forma mais natural possivel,
sendo tolerado a principio a inseminagédo
artificial como primeiro passo para a melhoria
genética dos animais.

Alimentar os animais com pelo menos:

50% da alimentacdo organica produzida na
propriedade, no 1° ano

60% da alimentagdo organica produzida na
propriedade, no 2° ano

70% da alimentacao organica produzida na
propriedade, no 3°ano

80% da alimentacdo orgdnica produzida na
propriedade, no 4° ano

90% da alimentagdo organica produzida na
propriedade, no 5° ano

100% da alimentagdo organica produzida na
propriedade, no 6° ano

B Na criacdo de galinhas caipiras, os pintos so6

poderdoseralimentados comragdo concentrada
de o1 (um) até 30 (trinta) dias de vida. Depois
deste periodo a alimentacdo deverd ser da
propria propriedade;



62

Série Sistematizagdo

B Nacriagcdodegalinhas, trabalharna perspectiva
de criar animais de capoeira, de terreiro;

B Na criagcdo de abelhas, observar se em um raio
de 1,5 quildometros existe alguma plantacdo
onde a florada predominante seja pulverizada
com agrotdxicos (em dreas proximas a cultivo
de plantas que recebem agrotdxicos, deve
observar o periodo de pulverizagdes, para ndo
ser colhido o mel daquela safra);

B Realizar pratica de mochagdo e castracdo
apenas em animais jovens;

B Consultar veterindrio credenciado para a
pratica da descorna, e para aplicacdo das
vacinas obrigatdrias, com definicdo do periodo
de caréncia;

B Consultar veterindrio credenciado para
utilizagcdo de medicagdo alternativa—fitoterapia
e homeopatia, contra doencas e parasitas;

B Consultar os técnicos das entidades parceiras
sobre quaisquer usos de produtos e praticas
que ndo estejam descritas nessas normas de
produgdo animal.

Toda familia de agricultor esta proibida de:

B Realizar a transferéncia de embrides em suas
criagoes;

B Criar animais de forma totalmente confinada;

B Utilizar telha de amianto na criagdo de
abelhas;

B Utilizar hormonios, promotores de crescimento
ou outros produtos sintéticos;

B Alimentar animais com ragdo a base de proteina
animal (cama de galinha de granja, farinha de
sangue e pd/farinha de 0ssos);

B Alimentar animais com racdo concentrada de
origem ndo organica;

B Usar creolina para desinfeccdo das instalagdes.

Il - Grupo dos Produtos Beneficiados

B Os produtos beneficiados a base de produtos
que nao sdo produzidos na propriedade s6 poderdo
ser comercializados no espago agroecoldgico até
junho de 2002, tendo em vista que alguns produtos
que estdo sendo beneficiados tem procedéncia
duvidosa, como: soja, arroz, milho, gergelim,
farinha de trigo, aclcar, levando a pessoa a
procurar produzir seu préprio produto;

B Algunsprodutos quendo se consegue produzir
na nossa regido, pode ser adquirido desde que se
tenha certeza da sua procedéncia (produzido sem
quimica, e produzido pela agricultura familiar);

B A higiene é indispensavel no beneficiamento
dos produtos;

B Trabalhar na perspectiva de evitar o uso de
panelas (vasilhas) e embalagens que prejudiquem
0 meio ambiente e a salde das pessoas e que ndo
deixem residuos toxicos, como: aluminio, plastico,
isopor, etc;

B Nafabricagdodebolos, tortas, etc, sé poderdo
ser usados ovos de galinha capoeira;

B SO poderd ser usado fermento bioldgico
(fresco ou seco), bicarbonato de sddio e sal
marinho;

B Na fabricacdo dos produtos sé devera ser
usado como adogante, o aglicar mascavo, agucar
demerara, rapadura organica, mel de engenho
organico, ou mel de abelha, todos de procedéncia
conhecida;

B SO é permitido o uso de gorduras, como a
manteiga de cor clara e de boa qualidade, o 6leo
de girassol, de gergelim, babacu, milho, arroz e
dendg;

B A agua usada na fabricagcdo de sucos, doces,
chas, café, devera ser mineral ou potavel, sempre
de boa qualidade;

B Na produgdo de tinturas, bebidas, remédios,
e perfumes utilizar somente alcool de cereal;

B Proibido o uso de forno wmicroondas ou
semelhantes;

B Os produtos beneficiados deverdo ser
rotulados, contendo os ingredientes, prazo de
validade, quantidade/peso, etc.

CAPITULO VI

Das Assembléias, Coordenacdo e Assessoria

Art. 11 - Assembléias

I- As assembléias sdo o drgdo supremo do E.
A., podendo tomar qualquer decisdo de interesse
do E. A, dentro dos limites legais deste regimento
interno;

II- A Assembléia reunir-se-4, ordinariamente,
trés (03) vezes por ano e extraordinariamente,
sempre que for julgado conveniente;



Il - A instalagdo das Assembléias serd feita em
I* convocagdo com metade dos/as sécios/as, e
em 2* com a quantidade de sécios/as presentes,
sendo todas as deliberagdes tomadas por maioria
simples de votos dos/as associados/as presentes
em condicdes de votar;

IV - A Assembléia Extraordinaria serd convocada
através de um pedido da Coordenagdo ou da Asses-
soria, ou ainda por no minimo 1/3 dos/as sdcios/as
que participam diretamente da comercializagdo.
Os/as socios/as devem ser comunicados/a com oito
dias de antecedéncia;

V - 0Oqueocorrer nas Assembléias devera constar
de ata aprovada e assinada pelos membros da
Coordenagdo e pelos/as socios/as presentes.

VI - Deve participar das Assembléias pelo menos
um/a (o1) socio/a de cada familia que esteja
presente regularmente no E. A. e das familias que
estdo enviando produtos;

VIl - Nocasodefaltado/asocio/a, a Coordenacgdo é
responsavel por avaliar a justa causa da auséncia;
VIII - O socio que faltar a Assembléia Geral, sem
justificativa, sera afastado por quinze dias das
atividades comerciais (duas feiras consecutivas),
como também seus produtos ndo poderdo ser
comercializados nas feiras do E.A. durante este
periodo.

IX- E obrigatéria a presenca dos membros da
Coordenagdo do E. A., e das associagdes locais nas
Assembléias Extraordinarias e Ordinarias, e a falta
deverad ser avaliada pela propria Coordenagdo do
Espaco Agroecoldgico.

Paragrafo 12 - Compete a Assembléia

a) Organizar e votar o relatdrio do balango financeiro
feito pela tesouraria;

b) Levar ao conhecimento de todos/as os/as sécios/
as, asdefinicdes das reunides da Coordenacdo e da
Gltima Assembléia através da leitura das atas;

c) Propiciar a assinatura do livro de presenca;

d) Aplicar as penalidades previstas aos membros
da assessoria, coordenagdo e socios do E. A. por
ndo cumprimento do regimento interno;

e) Favorecer/apoiar/incentivar o intercambio de
recursos genéticos (sementes, mudas, estacas,
etc).

f) Instituir novos espagos agroecoldgicos
desde que seja discutido, acordado e aprovado
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consensualmente entre todas as instituicoes
parceiras;

g) Discutir sobre a formulagdo do regimento
interno;

h) Discutir e votar os casos omissos.

Art.12 - Coordenagdo

I- Cada espaco de comercializagdo que for
criado com o nome “Espagco Agroecoldgico” terd
Coordenagdo prdpria, subordinada a Assembléia.
Il- OsmembrosdogrupodaCoordenagdodecada
E.A. serdo indicados em reunido das Coordenagdes e
Assessoria, submetidos a aprovacdo da Assembléia,
seguindo alguns critérios, entre eles, de ter um (o1)
representante por cada municipio representado
no E.A., ter a participacdo de mulheres e jovens,
ter capacidade de argumentacdo, assumir os
compromissos que lhes couber, estar participando
do Espaco Agroecoldgico ha pelo menos 06 meses,
entre outros;

Il - 0 periodo de mandato ¢ de dois (02) anos,
com apenas 1/3 podendo ser reeleito para 0 mesmo
cargo;

IV- A coordenacdo serd composta por seis
(06) pessoas, sendo trés (03) titulares e trés(o3)
pessoas de apoio, ocupando os cargos/funcdes de
Coordenador, Tesoureiro e Secretario.
V- As Coordenagdes de cada
Agroecoldgico se reunirdo a cada 45 dias, contando

Espago

com a presenca da Assessoria, conforme periodo
definido pela propria coordenagdo e registrado em
ata.

Pardgrafo 12 - Compete ao/a Coordenador/a de
cada Espaco Agroecoldgico:

B Convocar e presidir as reunides da
Coordenacdo e Assembléia;

B Supervisionar o bom andamento das feiras;
B Preparar as pautas das reunioes;

B Apoiar quando necessario outras atividades
que ndo estdo explicitadas.

Paragrafo 22 - Compete ao/a Tesoureiro/a

B Promover a arrecadagdo do fundo,
contribuicdes ou quaisquer valores e pagamentos
autorizados;

B  Administrar os recursos de acordo com o
regimento interno, e manté-los disponiveis em

Caixa;
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| Prestar contas nas Reunides da Coordenagdo
e nas Assembléias por escrito para cada entidade
parceira;

B  Zelar pelos livios e documentos de
contabilidade do E. A. que é responsavel;

B Apoiar quando necessario outras atividades
que ndo estdo explicitadas;

B  Providenciar o registro para abertura de
conta quando necessario.

Paragrafo 3° - Compete ao/a Secretrio/a

B Secretariar e lavrar as atas das Reunides
da Coordenagdo, Assembléias do E. A., respon-
sabilizando-se pelos seus livros, documentos e
arquivos;

B Apoiar quando necessario outras atividades
que ndo estdo explicitadas.

No final de cada ano, a coordenagdo fard o
calendério das Assembléias devendo repassar por
escrito as datas aos/as socios/as do E. A. na dltima
Assembléia do ano vigente. No caso de mudanca
de data de alguma Assembléia, os/as sécios/as
devem ser comunicados com no minimo oito (08)
dias de antecedéncia, conforme periodo definido
pela prépria coordenacdo e registrado em ata.

Art. 13 = Assessoria

I- A Assessoria é a instdncia de apoio a
CoordenagdodoE. A., e é composta por instituicdes/
associacoes que trabalham com agricultura familiar
sustentdvel e que fazem parte do conjunto de
entidades parceiras do E.A.

Paragrafo 12 - Papel da Assessoria

B Apoiar/coordenar atividades necessarias ao
bom funcionamento do E. A;

B Formular estratégias para o E. A, juntamente
com as coordenagdes;

| Favorecer a articulagdo com outros setores da
sociedade civil;

B Favorecer o marketing do E. A, juntamente
com as coordenagdes.

CAPITULO VII

Dos Socios, Direitos e Deveres

Art. 14 - Os/as socios/as do Espago Agroecoldgico
sdo as familias de agricultores que produzem de
forma agroecolégica, sdo ligados/as a instituicdes/
associacoes locais, e participam de forma direta
do processo de comercializagdo, tendo poder de
voto nas Assembléias e Reunides. As familias que
mandam produtos, também sdo consideradas
socias, mas sem poder de voto nas Assembléias e
Reunides.

Art. 15 - Direitos dos/as Socios/as

I- Todos/as os/as socios/as das entidades
parceiras do E.A. tem o direto de comercializar no
espaco agroecoldgico, desde que se enquadrem
nos principios estabelecidos por este regimento
interno;

Il - Participar da Coordenagdo do E. A.;

Il - Votar e ser votado.

Art. 16 - Deveres dos/as Socios/as

- Fazer cumprir as normas deste regimento;

Il - Participar das capacitagdes, reunides e
Assembléias organizadas pelo E.A;

Il - Colaborar no processo de organizagdo do
E. A;

IV - Manter a organizagdo no inicio e no final das
feiras, o bom estado e a higiene do local;

V - Supervisionar a boa apresentacdo dos
feirantes;

VI - Tratarcomeducacdotodosos/asconsumidores
doE. A;

VII - Participar das reunides convocadas ao final
das Feiras;

VIII - Ndo jogar sua produgdo ndo comercializada
(sobras) no lixo;

IX - Praticar precos estabelecidos na tabela do
E.A;

X - Nd&o vender produtos de terceiros que nao
estejam ligados asassociagcdes/entidades aprovadas
pelo E.A;



CAPITULO VIII

Das Capacitacoes

Art. 17 - A capacitacdo dos/as agricultores/as é um
ponto importante para o crescimento qualitativo do
Espaco Agroecologico, e acontecerdo sempre que se
julgar necessario, conforme demanda por tematica,
sendo promovidas pelas Instituicdes parceiras
ou por outras articuladas pela Coordenagdo ou
Assessoria.

Paragrafo i1°- A participagdo nas capacitagdes deve
ser prioridade de todos/as os sécios/as, sendo que
em algumas a participacdo é obrigatdria a todas as
pessoas que estdo comercializando de forma direta,
enquanto que em outras, a participagdo pode ser
por afinidade.

CAPITULO IX

Das Penalidades e Exclusao

Art. 18 - Os/as socios/as do E. A. conforme o seu
comportamento poderdo sofrer penalidades, tais
como suspensdo da comercializagdo ou outras
que forem julgadas necessarias conforme a
gravidade, ou até serem excluidos do processo de
comercializagdo.

Paragrafo 12 - O participante podera ser penalizado

por:
B N3o cumprir as deliberagdes deste
regimento.

Paragrafo 2°- Procedimento de Exclusdo

B Inicia-se com uma denuncia formal ou
constatacdo feita por qualquer sécio/a do
E.A., instituicdo parceira ou pela comissdo de
monitoramento, ou consumidor, que devera ser
avaliada em primeira instancia pela instituicdo
parceira local, que deverd tomar as medidas
cabiveis. Caso a instituicdo local se omita, a
denlncia deverd ser apurada pela Coordenacgdo
e Assessoria e repassada aos demais sdcios/as do
E.A. através de uma Assembléia aonde se votara a
relevancia da denuncia.

B  AcoordenagdodoE. A. ou instituicdo parceira
local fard um comunicado por escrito, colocando o
motivo da sua exclusdo.
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B A instituicdo parceira local que se omitir na
apuragdo e resolugdo da denlncia sofrerd punicdo
cabivel pelo E.A.

| PUNIQ@ES PARA AS INSTITUIC()ES: afastamento
tempordriodo processodecoordenagdoeassessoria;
perder o direito de participar da coordenagdo e
assessoria, dessa forma sendo excluido do E.A.

B O agricultor afastado ou excluido de uma
associacdo parceira deverd ser imediatamente
dissociado do Espaco Agroecoldgico

| PUNICOES PARA 0S/AS SOCIO/AS: 0s/as socios/
as agricultores que cometeram infracdo poderdo
ficar impedidos de durante um periodo definido
pela coordenacdo e assessoria de comercializar sua
producéo

CAPITULO X

Das Disposi¢des Gerais

Art. 19 - Os casos omissos neste Regimento Interno
serdo discutidos pela Coordenacgdo e Assessoria do
Espaco Agroecoldgico, e colocados para apreciagdo
e votagcdo em Assembléia Geral.

Art.20 - A logomarca do Espaco Agroecoldgico,
em processo de registro e patenteamento na
Empresa Pernambucana de Marcas e Patentes, s6
podera ser utilizada pelas instituicdes parceiras
do E.A, mediante o regido no capitulo VI, artigo 1,
paragrafo 1°, inciso VI.

Lido, discutido e aprovado pelos/as
socios/as presentes a Assembléia
Geral, realizada no municipio de

Abreu e Lima - PE, em 30 de margo de
2004.
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Anexo 02

Setrta

0 Servigco de
Tecnologia Alternativa
(Serta) é uma organizagdo
ndo governamental que
ha 16 anos atuagdo. Sua
sede fica no municipio de
Gléria de Goita, interior
de Pernambuco. Sua
atuagdo se d& no campo da
mobilizagdo, organizagdo e
capacitagdo de produtores
rurais, de educadores da
rede publica, monitores
de projetos sociais
(Programa de Erradicagdo
do Trabalho Infantil
— Peti), na animagéo e
organizagdo comunitaria,
visando a construgdo de
politicas publicas voltadas
para o desenvolvimento
sustentavel das
comunidades rurais do
Nordeste do Brasil. Em
2002 0 Serta passou,
juridicamente, a ser uma
Oscip (Organizagao da
Sociedade Civil de Interesse
Civil).

Texto retirado do site da
entidade: www.serta.org.br

Amas/NE

A Associacdo Menonita de Assisténcia Social
do Nordeste (Amas/NE), com sede no Recife, é uma
organizacdo de desenvolvimento ndo governamental e sem
fins lucrativos, que visa cumprir o trabalho social da Igreja
Menonita na Regido Nordeste do Brasil.

A Amas/NE, presente em Pernambuco desde 1968, é
formada por uma equipe de pessoas da América do Norte e

do Brasil, oriundas de diferentes igrejas cristds e engajadas

em varias areas de servicos segundo seus interesses,

experiéncias e formacdes técnicas. Atualmente, seus técnicos

atuam no Recife e na Regido Agreste do Estado.

0 trabalho da entidade objetiva transformar a realidade

através de um processo educativo e de apoio as igrejas

cristds e organizagdes afins do movimento popular.

A Amas/NE tem seu foco de trabalho nas areas de

educagdo (Projeto Crianca), assisténcia social (reciclagem

de lixo e apoio a vitimas do hiv/aids), desenvolvimento

econdmico (microcrédito), agricultura organica (assisténcia

técnica) e recursos hidricos (construgdo de cisternas).

Informacdes retiradas do Panfleto da entidade

1C:JE%%E;L =<

0 Centro de Educacdo Comunitaria
Rural do Pélo Sertdo Central (Cecor) é
uma organizagdo ndo governamental,
fundada em agosto de 1992, por
agricultores e agricultoras, principalmente
liderangas sindicais do Sertdo Central
de Pernambuco, tendo como principal
objetivo desenvolver, implantar,
sistematizar e difundir experiéncias,
utilizando tecnologias adaptadas a regido,

para melhor convivéncia com o semi-arido.

0 Cecor possui 21 sécios e a Assembléia
Geral é a instancia maxima de deliberagéo.
Sua diregdo é composta por um Conselho
Colegiado que se divide em Conselho
Diretor (Coordenador Geral, Secretério

Executivo e Secretario de Financas) e
um Conselho Fiscal.

Atualmente o trabalho da Cecor
esta focado em dois eixos tematicos:
Convivéncia com o Semi-arido e
Acesso ao Mercado. O primeiro esta
voltado para as abordagens que
envolvem a intervencdo nas areas
da Criacdo de Pequenos Animais,
Conservacdo e Recuperagdo de Solos,
Manejo da Caatinga, Horticultura
Organica e Implantacédo de Sistemas
Agroflorestais (Saf’s) e Recursos
Hidricos, considerando inclusive a
questdo da Seguranga Alimentar.

0 segundo eixo esta voltado para
as agdes de acesso ao mercado por
parte de agricultores/as familiares,
especialmente praticantes da
agroecologia, e o fortalecimento das
organizagdes comunitdrias e suas
vertentes.



Ama
Gravata

A Associagao dos
Amigos do Meio Ambiente
de Gravata (Ama Gravata)
€ uma organizagdo ndo
governamental, sem fins
lucrativos, ambientalista
que defende a conservagdo
e preservacdo da natureza,
que atua em Gravata,
Agreste de Pernambuco,
desde 1997.

Suas principais
atividades sdo
desenvolvidas nas
areas rural e urbana do
municipio. Na area rural é
pioneira na implantagdo
da agricultura familiar
organica, na organizagdo da
propriedade, da produgdo
e comercializagdo de
produtos organicos. Na
area urbana, desenvolve
diversas atividades,
principalmente na area
de educagdo ambiental
informal. Destaca-se
entre as suas iniciativas, a
Semana do Meio ambiente,
no més de junho, onde
acontecem palestras,
oficinas, passeatas, plantio
de mudas, entre outros.

A Associacdo de Desenvolvimento
Rural Sustentavel da Serra da Baixa
Verde (Adessu Baixa Verde) é uma
associacdo sem fins lucrativos. Ela
foi fundada em 8 de setembro de
1996 por um grupo de agricultores e
agricultoras que receberam o incentivo
de diversas organizagdes parceiras.

A Adessu atua na Serra da Baixa
Verde, nos municipios de Triunfo e
Santa Cruz da Baixa Verde, estado de
Pernambuco.

Um dos objetivos da entidade
é fortalecer a organizagdo dos
agricultores e agricultoras familiares
contribuindo no desenvolvimento
de uma agricultura ecologicamente
sustentavel e na construcdo de um
modelo de desenvolvimento agricola
ecologicamente sustentavel.

Sua missdo é contribuir de forma
participativa para o desenvolvimento
sustentavel através da agricultura
agroflorestal, da educacdo ambiental e
da educagdo cultural, envolvendo toda
a familia no exercicio da cidadania.

0 trabalho é desenvolvido
pela coordenacdo da entidade, os
associados e associadas, a equipe
técnica e um grupo de difusores,
definindo algumas linhas de agdo:
sistemas agroflorestais, recursos
hidricos, Criancas, adolescentes
e jovens, beneficiamento e
comercializagdo da produgdo
agroecolégica, criagdo de pequenos
animais, assessoria a outras
organizacdes, politicas publicas e
educacdo ambiental.

SABIA - A Experiécia com Comercializagdo Agroecolégica

W
Agroflor

A Associacdo de Agricultores
e Agricultoras Agroecologicos
de Bom Jardim (Agroflor) é
uma Associagdo Civil sem fins
econdémicos, composta por uma
coordenacdo que sdo: Coordenador
Geral; Coordenador Financeiro
e Coordenador Secretario e com
sede em Bom Jardim, Pernambuco.
A entidade foi fundada por
agricultores e agricultoras
que desenvolvem trabalho em
agroecologia no dia 1 de Marco de
1997. A Agroflor atua em quinze
comunidades do municipio de Bom
Jardim.

0 trabalho da entidade tem
por objetivo promover a seguranca
alimentar e nutricional, a defender,
preservar e conservar o meio
ambiente, através da promocgdo do
desenvolvimento agroecoldgico e o
combate a pobreza.

0 foco principal do seu
trabalho é a Agricultura
Agroflorestal, Beneficiamento e
Comercializagdo da produgdo.

Ela também tem outras linhas de
agdo: Fortalecimento Institucional,
Protagonismo Infanto-juvenil,
Salde alimentacdo e Agua, Fundo
Rotativo, Parceria com o Poder
Pablico Municipal. O trabalho é
desenvolvido pela coordenagdo
da entidade, agricultores(as) e
técnicos(as).
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